Коробочное решение: Создание кабинета частного преподавателя «АльфаЗнаний»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Организация профессионального пространства для проведения индивидуальных и групповых занятий по школьным предметам (математика, русский язык, английский язык, физика, химия — выбрать 1-2 ключевых) для учащихся 5-11 классов, ориентированных на повышение успеваемости и подготовку к ОГЭ/ЕГЭ.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Кабинет частного преподавателя «АльфаЗнаний».
· Цель: Создание профессиональной образовательной услуги, направленной на ликвидацию пробелов в знаниях школьников и их успешную сдачу государственных экзаменов.
· Целевая аудитория:
· Учащиеся 9-х и 11-х классов (подготовка к ОГЭ/ЕГЭ — самый востребованный и платежеспособный сегмент).
· Учащиеся 5-8 классов (повышение успеваемости).
· Родители, заинтересованные в качественном образовании детей.
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Аренда и оснащение профессионального кабинета, закупка методических материалов, маркетинг.
· Ожидаемый результат: Создание устойчивого бизнеса в сфере образования, легализация доходов, потенциальное создание рабочих мест для других преподавателей.

2. Образовательные программы и услуги (Упаковка вашей экспертизы)
Не просто «репетиторство», а системный образовательный продукт:
· «Интенсив ОГЭ/ЕГЭ»: Годовой/полугодовой курс с четким планом, пробными тестированиями и отслеживанием прогресса.
· «Устраним пробелы за 2 месяца»: Короткая программа для учащихся средних классов.
· «Летняя школа»: Подготовительные курсы перед началом учебного года.
· Форматы проведения:
· Индивидуальные занятия (максимальная эффективность).
· Занятия в мини-группах (2-4 человека) (доступная цена при сохранении качества).

3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
Важно: Акцент на создание профессионального и безопасного пространства, что повышает доверие родителей.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Аренда помещения на 3 месяца (залог + аванс)
	75 000
	Расчет: 25 000 руб./мес. * 3. Необходимо для обеспечения стабильной работы на старте.

	2
	Ремонт и оснащение кабинета
	135 000
	- Качественный ремонт (свет, покраска): 60 000
- Учебная мебель (2 парты, стулья, стеллаж, учительский стол): 50 000<br.-> Канцелярия, расходные материалы: 10 000
- Шкаф для верхней одежды, зона ожидания для родителей: 15 000

	3
	Техническое оснащение и методические материалы
	110 000
	- Ноутбук/ПК: 50 000<br.- МФУ (принтер/сканер/копир): 20 000
- Интерактивная панель/большой монитор или маркерная доска: 30 000
- Лицензионное ПО, доступ к образовательным платформам, закупка учебников и методичек: 10 000

	4
	Маркетинг и продвижение
	30 000
	- Создание и продвижение сайта-визитки/лендинга: 15 000
- Таргетированная реклама в соцсетях, запуск акции "Пробный урок": 10 000
- Печать визиток и буклетов для школ: 5 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации
· Этап 1 (Подготовительный, 1 месяц):
· Регистрация в качестве самозанятого.
· Заключение договора аренды на подходящее помещение (20-25 м² в спальном районе, рядом со школами).
· Разработка бренда и запуск сайта/соцсетей.
· Этап 2 (Основной, 1 месяц):
· Проведение ремонта, закупка и установка мебели и оборудования.
· Разработка авторских методических программ для курсов.
· Начало активной рекламной кампании, запись на пробные уроки.
· Этап 3 (Старт, 1 месяц):
· Проведение пробных уроков и открытых мастер-классов.
· Формирование первых групп и начало индивидуальных занятий.
· Сбор обратной связи, корректировка программ.

5. Финансовые прогнозы (Доказываем рентабельность)
· Стоимость занятий (средняя по рынку):
· Индивидуальное занятие (60 мин): 1000 - 1500 руб.
· Занятие в мини-группе (2-4 чел., 90 мин): 800 - 1000 руб. с человека.
· Расчет выручки (консервативный прогноз на 3-й месяц работы):
· Индивидуальные занятия: 3 урока/день * 22 раб. дня * 1250 руб. = ~82 500 руб.
· Занятия в мини-группах: 2 группы/день (по 3 чел.) * 22 дня * 900 руб. = ~59 400 руб.
· Итого месячная выручка: ~141 900 руб.
· Основные ежемесячные расходы:
· Аренда: 25 000 руб.
· Налог на профессиональный доход (4%): ~5 676 руб.
· Реклама и прочие расходы: 5 000 руб.
· Примерный ежемесячный доход: ~106 224 руб. (до уплаты налогов за себя).
Окупаемость: При таких показателях вложения окупятся за 3-4 месяца, что является очень сильным аргументом.

6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Высокая социальная значимость: Проект напрямую способствует повышению качества образования в регионе, помогает детям из семей с разным достатком подготовиться к экзаменам, что влияет на их будущее.
2. Создание качественной образовательной среды: Средства идут не "в карман", а на создание профессионального кабинета, что повышает эффективность обучения и отличает вас от репетиторов "на дому у кухонного стола".
3. Быстрая окупаемость и низкие операционные расходы: После стартовых вложений основные расходы — это аренда и реклама. Спрос на репетиторские услуги стабильно высокий.
4. Потенциал для создания рабочих мест: Успешный бизнес может масштабироваться, и вы сможете нанять на работу других преподавателей, официально трудоустроив их.
5. Легализация и прозрачность: Вы регистрируетесь как самозанятый, ведете прозрачную финансовую деятельность и платите налоги.
6. Ваш профессионализм: Подготовьте свой диплом об образовании, сертификаты (если есть), чтобы подтвердить квалификацию. Это ваш главный актив.
