Коробочное решение: Открытие школы-студии танцев "Ритм"
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Создание доступной танцевальной студии, ориентированной на обучение взрослых и детей с разным уровнем подготовки, с акцентом на массовость и популярные направления.
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1. Резюме проекта (Самая важная часть для чиновника)
· Наименование: Школа-студия танцев "Ритм".
· Цель: Создание устойчивого микробизнеса в сфере услуг для организации досуга и пропаганды здорового образа жизни среди населения г. [Ваш город].
· Целевая аудитория:
· Взрослые (18-45 лет): снятие стресса, фитнес, хобби.
· Дети и подростки (5-17 лет): развитие координации, уверенности в себе.
· Молодежь: подготовка к событиям (свадьбы, выпускные).
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Аренда, ремонт, закупка профессионального оборудования (зеркала, станки, звуковая аппаратура).
· Ожидаемый результат: Трудоустройство заявителя (самозанятость), создание 1-2 дополнительных рабочих мест для хореографов в течение 6 месяцев, уплата налога на профессиональный доход.

2. Обучающая программа (Маркетинговая упаковка)
Не просто "уроки танцев", а комплексные программы для разных целей:
· "Старт" (для начинающих): Основы современных танцев (Hip-Hop, Dancehall), классическая хореография для осанки.
· "Танцевальный фитнес" (для женщин): Zumba, Strip Plastic, High Heels.
· "Интенсив" (для молодежи): Изучение связок и постановка номеров для выступлений.
· "Детская группа": Игровая хореография, развитие ритмики и гибкости.
Формат занятий: Групповые (8-12 человек) и индивидуальные.

3. Смета расходов на 350 000 руб. (Обоснование затрат)
Эта смета должна выглядеть реалистично и целесообразно.
	№
	Наименование статьи расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Ремонт и подготовка помещения
	100 000
	Выравнивание стен, укладка специализированного напольного покрытия (линолеум/ламинат), покраска.

	2
	Оборудование и оснащение
	180 000
	- Зеркала на стену (3 шт.): 45 000
- Хореографические станки (2 шт.): 30 000
- Профессиональная акустическая система (2 колонки, микшер, микрофон): 65 000
- Ноутбук для ведения учета и музыкального сопровождения: 40 000

	3
	Мебель и сопутствующие товары
	40 000
	- Стулья для зоны ожидания/раздевалки: 15 000
- Стойка ресепшн/шкаф: 15 000
- Канцелярия, материалы для рекламы: 10 000

	4
	Регистрация и маркетинг (первоначальный)
	30 000
	- Регистрация в качестве Самозанятого (не облагается пошлиной)
- Создание и продвижение сайта/соцсетей: 15 000
- Печать визиток и флаеров: 5 000
- Рекламная кампания при запуске: 10 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации (Что и когда будем делать?)
· Месяц 1:
· Регистрация в качестве самозанятого.
· Заключение договора аренды помещения (20-30 кв.м. в проходимом месте или в центре).
· Заказ и проведение ремонтных работ.
· Заказ оборудования.
· Месяц 2:
· Закупка и установка оборудования.
· Запуск рекламной кампании, создание групп в соцсетях, набор первых групп.
· Проведение "Дня открытых дверей" с бесплатными мастер-классами.
· Месяц 3:
· Начало регулярных занятий.
· Анализ спроса, корректировка расписания.

5. Финансовые прогнозы (Доказываем, что бизнес будет приносить доход)
· Средняя цена 1 группового занятия: 400 руб. с человека.
· Количество групп в месяц: 5 групп (утро/вечер, дети/взрослые).
· Среднее количество человек в группе: 10.
· Занятий в неделю на группу: 2.
· Расчет месячной выручки:
· 5 групп * 10 чел. * 2 занятия/нед. * 4 недели * 400 руб. = ~160 000 руб./мес.
· Основные ежемесячные расходы:
· Аренда: 25 000 руб.
· Налог на профессиональный доход (4% от оборота): ~6 400 руб.
· Реклама: 5 000 руб.
· ФОТ приглашенного преподавателя (20% от выручки его групп): ~20 000 руб.
· Примерный ежемесячный доход: ~103 600 руб. (до уплаты налогов за себя).
Вывод: Проект окупит вложенные средства (зарплата учредителя) в течение 3-4 месяцев и начнет приносить стабильный доход.

6. Ключевые аргументы для комиссии (Уроки "танцам" с чиновниками)
1. Социальная значимость: Проект направлен на оздоровление населения, организацию досуга молодежи и профилактику асоциальных явлений.
2. "Деньги впрок": Средства контракта идут не на личные нужды, а на создание материальной базы (активы), которая будет работать и после окончания контракта.
3. Быстрая окупаемость: Сфера услуг имеет короткий цикл возврата вложений.
4. Понятная бизнес-модель: Чиновникам легко понять, как школа будет зарабатывать.
5. Создание рабочих мест: В планах — трудоустройство как минимум одного хореографа по трудовому договору.
6. Легализация доходов: Заявитель обязуется зарегистрироваться как самозанятый и исправно платить налоги.
Ваш главный козырь: Вы предлагаете не просто "идею", а готовый, просчитанный бизнес-план с четкими этапами, сметой и прогнозами. Это резко повышает вашу уверенность и доверие к вам со стороны комиссии.
