Коробочное решение: Создание службы перевозок «Мини-Логист»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Организация службы быстрой доставки малогабаритных грузов по городу и области с использованием современного транспорта и технологий.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Служба перевозок «Мини-Логист».
· Цель: Создание доступной и надежной службы доставки малогабаритных грузов для населения и малого бизнеса г. [Ваш Город].
· Целевая аудитория:
· Интернет-магазины
· Частные лица (переезды, покупки)
· Малый бизнес (доставка товаров, документов)
· Курьерские службы
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Приобретение транспорта, оборудование, регистрация, маркетинг.
· Ожидаемый результат: Создание устойчивого бизнеса, легализация доходов.

2. Перечень услуг
Основные услуги:
· Доставка товаров из интернет-магазинов
· Перевозка мебели и бытовой техники
· Курьерская доставка документов
· Переезды квартир и офисов
· Вывоз строительного мусора
· Срочная доставка
Средние цены (для расчета):
· Почасовая аренда: 500-800 руб./час
· Доставка по городу: 300-700 руб.
· Перевозка мебели: от 1500 руб.

3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Первоначальный взнос за транспорт
	200 000
	- Первоначальный взнос за LADA Largus или аналогичный: 200 000

	2
	Оборудование и оснащение
	85 000
	- Гидротелескопическая лестница: 15 000
- Ремни крепежные: 5 000
- Тележка грузовая: 10 000
- Защитный брезент: 5 000
- Навигатор: 10 000
- Аптечка, огнетушитель: 2 000
- Знак аварийной остановки: 1 000
- Противотуманные фары: 12 000
- Дополнительные полки: 15 000
- Видеорегистратор: 10 000

	3
	Регистрация и страхование
	40 000
	- ОСАГО на 1 год: 20 000
- КАСКО на 3 месяца: 15 000
- Регистрация ИП/самозанятого: 5 000

	4
	Маркетинг и связь
	25 000
	- Создание сайта-визитки: 15 000
- Печать визиток: 5 000
- Рекламная кампания: 5 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации
· Этап 1 (Подготовительный, 1 месяц):
· Регистрация в качестве самозанятого.
· Приобретение и оснащение транспорта.
· Разработка бренда и запуск рекламы.
· Этап 2 (Основной, 1 месяц):
· Начало приема заказов.
· Установление связей с интернет-магазинами.
· Формирование клиентской базы.
· Этап 3 (Развитие, 1 месяц):
· Анализ спроса, корректировка услуг.
· Расширение географии перевозок.

5. Финансовые прогнозы (Доказываем рентабельность)
· Средний чек: 800 руб.
· Количество заказов в день: 4-5.
· Расчет месячной выручки:
· 4,5 заказа/день * 22 раб. дня * 800 руб. = ~79 200 руб./мес.
· Основные ежемесячные расходы:
· Аренда транспорта: 15 000 руб.
· Топливо: 12 000 руб.
· Налог на профессиональный доход (4%): ~3 168 руб.
· Страховка: 5 000 руб.
· Реклама: 5 000 руб.
· Примерный ежемесячный доход: ~39 032 руб. (до уплаты налогов за себя).
Окупаемость: 9-10 месяцев.

6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Социальная значимость: Услуга решает проблему доставки товаров и грузов для малого бизнеса и населения.
2. Востребоанность: Рост интернет-торговли увеличивает потребность в перевозках.
3. Создание рабочих мест: В перспективе — трудоустройство водителей.
4. Легализация доходов: Прозрачная деятельность через самозанятость.
5. Профессионализм: Использование современного оборудования.
6. Мобильность: Быстрое реагирование на заказы.

7. Дополнительные рекомендации
1. Специализация на определенных видах грузов
2. Абонементное обслуживание для постоянных клиентов
3. Сотрудничество с риелторскими агентствами
4. Сезонные акции (перевозка дачников, новогодние елки)
