Коробочное решение: Создание сервисного центра по ремонту компьютерной техники «Комп-Эксперт»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Организация современного сервисного центра, оказывающего полный спектр услуг по ремонту и обслуживанию компьютеров, ноутбуков, моноблоков и оргтехники.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Сервисный центр «Комп-Эксперт».
· Цель: Создание доступного и качественного сервиса по ремонту компьютерной техники для населения и малого бизнеса г. [Ваш Город].
· Целевая аудитория:
· Студенты и школьники.
· Работающее население.
· Пенсионеры.
· Малый бизнес (офисы).
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Специализированное оборудование, диагностические стенды, инструменты и создание рабочего места.
· Ожидаемый результат: Создание устойчивого бизнеса, легализация доходов.

2. Перечень услуг
Основные услуги:
· Диагностика компьютерной техники
· Замена комплектующих
· Чистка от пыли и замена термопасты
· Ремонт материнских плат (пайка BGA-чипов)
· Восстановление данных
· Установка и настройка ПО
· Ремонт блоков питания
· Замена матриц ноутбуков
· Ремонт оргтехники
Средние цены (для расчета):
· Диагностика: 500-1000 руб.
· Чистка ПК/ноутбука: 1500-2500 руб.
· Замена матрицы ноутбука: от 3000 руб.
· Ремонт материнской платы: от 2000 руб.
· Восстановление данных: от 2500 руб.

3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Специализированное оборудование
	210 000
	- BGA-станок для пайки: 120 000
- Программатор ПЗУ: 25 000
- Источник питания лабораторный: 15 000
- Термовоздушная паяльная станция: 25 000
- Осциллограф: 25 000

	2
	Диагностическое оборудование и инструменты
	80 000
	- Набор диагностических карт: 15 000
- Мультиметры профессиональные: 10 000
- Набор инструментов (отвертки, пинцеты): 20 000
- Термостеплер для термопасты: 5 000
- USB-тестеры, POST-карты: 30 000

	3
	Организация рабочего места
	40 000
	- Стол монтажный с антистатическим покрытием: 15 000
- Стеллажи для хранения техники: 10 000<br.- Сейф для хранения клиентской техники: 10 000<br.- Стул компьютерный: 5 000

	4
	Расходные материалы и запчасти
	20 000
	- Термопаста: 5 000
- Термопрокладки: 3 000
- Флюсы, припой: 2 000<br.- Крепежные элементы: 5 000
- Антистатические пакеты: 5 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации
· Этап 1 (Подготовительный, 1 месяц):
· Регистрация в качестве самозанятого.
· Поиск и аренда помещения (15-20 м²).
· Заказ специализированного оборудования.
· Этап 2 (Основной, 1 месяц):
· Монтаж и наладка оборудования.
· Закупка расходных материалов.
· Разработка прайс-листа, запуск рекламы.
· Этап 3 (Старт бизнеса, 1 месяц):
· Начало приема заказов.
· Формирование клиентской базы.
· Налаживание поставок запчастей.

5. Финансовые прогнозы (Доказываем рентабельность)
· Средний чек: 2500 руб.
· Количество заказов в день: 3-4.
· Расчет месячной выручки:
· 3,5 заказа/день * 22 раб. дня * 2500 руб. = ~192 500 руб./мес.
· Основные ежемесячные расходы:
· Аренда: 15 000 руб.
· Налог на профессиональный доход (4%): ~7 700 руб.
· Запчасти (25% от выручки): ~48 125 руб.
· Реклама: 5 000 руб.
· Примерный ежемесячный доход: ~116 675 руб. (до уплаты налогов за себя).
Окупаемость: 3-4 месяца.

6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Социальная значимость: Услуга позволяет населению экономить на покупке новой техники.
2. Востребованность: Компьютерная техника есть практически в каждой семье.
3. Технологичность: Проект соответствует курсу на цифровизацию экономики.
4. Быстрая окупаемость: Один из самых быстроокупаемых видов бизнеса.
5. Профессионализм: Наличие специального образования/сертификатов.
6. Легализация доходов: Прозрачная деятельность через самозанятость.
7. Потенциал роста: Возможность расширения до IT-аутсорсинга.
Уникальное преимущество: Наличие BGA-станка позволяет выполнять сложные ремонты, недоступные большинству конкурентов.

7. Дополнительные рекомендации
1. Вызов мастера: Выездные услуги для корпоративных клиентов.
2. Абонентское обслуживание: Для офисов и организаций.
3. Продажа б/у комплектующих.
4. Консультации по выбору техники.
