Коробочное решение: Создание парикмахерской «Формула Стиля»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Открытие современной парикмахерской эконом-формата с акцентом на женские услуги (стрижки, укладки, окрашивание) в спальном районе с высокой проходимостью.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Парикмахерская «Формула Стиля».
· Цель: Создание устойчивого бизнеса в сфере бытовых услуг, обеспечение доступных парикмахерских услуг для жителей [Ваш район/город].
· Целевая аудитория:
· Женщины 25-55 лет (основной поток)
· Дети (до 10% клиентов)
· Мужчины (до 20% клиентов)
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Аренда, ремонт, закупка профессионального оборудования и материалов.
· Ожидаемый результат: Создание 1 рабочего места (мастер-парикмахер), в перспективе — 2-3 рабочих места.
 
2. Перечень услуг
Базовые услуги:
· Женская стрижка
· Мужская стрижка
· Детская стрижка
· Укладка
· Окрашивание (1 вид)
· Мытье головы
Средние цены (для расчета):
· Женская стрижка: 600-900 руб.
· Мужская стрижка: 400-600 руб.
· Окрашивание: от 1500 руб.
· Укладка: 500-700 руб.
 
3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Ремонт помещения
	120 000
	Черновая/чистовая отделка, санузел, освещение, линолеум

	2
	Парикмахерское оборудование
	115 000
	- Кресло парикмахерское (2 шт.): 40 000
- Мойка парикмахерская: 25 000
- Зеркало на стену: 15 000
- Стойка для инструментов: 10 000
- Вешалка для одежды: 5 000
- Стерилизатор: 20 000

	3
	Профессиональная техника
	65 000
	- Фены профессиональные (2 шт.): 30 000
- Машинки для стрижки (2 шт.): 15 000
- Плойки/щипцы: 15 000
- Аппарат для стерилизации: 5 000

	4
	Мебель и расходники
	50 000
	- Диван для зоны ожидания: 20 000
- Стол административный: 10 000
- Первоначальный запас красок/расходников: 20 000

	Итого:
	
	350 000
	


 
4. План реализации
Этап 1 (1 месяц):
· Регистрация самозанятым
· Поиск и аренда помещения (15-20 м²)
· Заказ оборудования
Этап 2 (1 месяц):
· Ремонт помещения
· Установка оборудования
· Запуск рекламы
Этап 3 (1 месяц):
· Открытие парикмахерской
· Проведение акций для привлечения первых клиентов
· Набор постоянной клиентской базы
 
5. Финансовые прогнозы
Расчет доходов (в месяц):
· 5 клиентов в день × 22 дня = 110 клиентов/месяц
· Средний чек: 700 руб.
· Выручка: 77 000 руб./мес.
Расчет расходов (в месяц):
· Аренда: 15 000 руб.
· Коммунальные услуги: 3 000 руб.
· Расходные материалы: 10 000 руб.
· Налоги (самозанятость): 4 620 руб.
· Реклама: 5 000 руб.
Итого расходы: 37 620 руб./мес.
Чистая прибыль: ~39 380 руб./мес.
Окупаемость: 8-9 месяцев
 
6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Социальная значимость: Обеспечение доступных бытовых услуг для населения
2. Создание рабочих мест: В перспективе — трудоустройство 2-3 человек
3. Быстрая окупаемость: Менее года
4. Стабильный спрос: Парикмахерские услуги — базовая потребность
5. Легализация доходов: Все расчеты через самозанятость
6. Низкие текущие расходы: После стартовых вложений
7. Простота ведения учета: Для самозанятых
 
7. Что важно учесть
1. Наличие профессионального образования или сертификатов
2. Выбор помещения с хорошей проходимостью
3. Качественное оборудование — залог успеха
4. Продуманная ценовая политика
5. Система записи клиентов
6. Программа лояльности для постоянных клиентов
Данный проект имеет высокие шансы на одобрение благодаря социальной значимости, быстрой окупаемости и созданию новых рабочих мест. 

