Коробочное решение: «Социальный контракт на открытие маникюрного кабинета “Идеальный маникюр”»
1. Резюме проекта
· Цель: Организация самозанятости в сфере услуг маникюра и ногтевого сервиса в г. [Ваш город/район].
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб. (средства социального контракта).
· Трудовой вклад: Наличие профессиональных навыков (подтверждается дипломом/сертификатом об окончании курсов маникюра, портфолио работ).
· Ожидаемый ежемесячный доход: 35 000 – 60 000 руб. чистой прибыли после выхода на стабильный поток клиентов.
· Создаваемое рабочее место: 1 (для заявителя).
2. Описание бизнеса
· Вид деятельности: Услуги маникюра, педикюра и ногтевого дизайна.
· Организационно-правовая форма: Самозанятость (или ИП без работников). Статус самозанятого предпочтительнее на старте из-за низкой налоговой нагрузки (4% с дохода).
· Перечень услуг:
· Классический обрезной маникюр.
· Аппаратный маникюр и педикюр.
· Покрытие гель-лаком.
· Наращивание ногтей.
· Ногтевой дизайн (роспись, стемпинг, фольга).
· Целевая аудитория: Женщины и девушки в возрасте от 16 до 55 лет, проживающие или работающие в районе.
3. Детальный расчет расходов (смета на 350 000 руб.)
	№
	Наименование расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование и пример

	1. Профессиональное оборудование и мебель
	
	150 000
	

	1.1.
	Маникюрный стол с пылеуловителем и подсветкой
	25 000
	Основа рабочего места, обеспечивает комфорт и чистоту.

	1.2.
	Кресло для мастера и кресло для клиента
	45 000
	Эргономика и комфорт для долгой работы.

	1.3.
	Стерилизатор (сухожар) / Автоклав
	15 000
	Обязательное требование СанПиН для дезинфекции инструментов.

	1.4.
	Аппарат для маникюра и педикюра с набором фрез
	35 000
	Универсальный инструмент для качественного оказания услуг.

	1.5.
	УФ-ЛЕД лампа для полимеризации (2 шт.)
	25 000
	Надежная полимеризация покрытия. Одна — основная, вторая — запасная.

	1.6.
	Лампа-лупа
	5 000
	Для точной работы с дизайном и коррекцией.

	2. Стартовый набор материалов и расходников
	
	120 000
	

	2.1.
	Профессиональные лаки и гель-лаки (топ-бренды: CND, OPI, Kodi)
	60 000
	Формирование широкой палитры для удовлетворения спроса клиентов.

	2.2.
	Базы, топа, моделирующие гели для наращивания
	20 000
	Основные материалы для работы.

	2.3.
	Набор инструментов (кусачки, пилки, щипцы, кисти)
	15 000
	Качественный инструмент — залог хорошего результата.

	2.4.
	Одноразовые расходники (перчатки, маски, бафы, салфетки)
	10 000
	Запас на 3-4 месяца работы.

	2.5.
	Дезинфицирующие средства (Сагустепт, Аламинол)
	15 000
	Строгое соблюдение норм гигиены.

	3. Ремонт, оформление и организационные расходы
	
	80 000
	

	3.1.
	Аренда помещения (кабинета) на 2 месяца (залог + аванс)
	40 000
	Возможен вариант аренды места в уже действующем салоне.

	3.2.
	Косметический ремонт и создание уютной атмосферы
	20 000
	Важный фактор для привлечения и удержания клиентов.

	3.3.
	Регистрация статуса самозанятого, онлайн-касса (мобильная)
	5 000
	Легализация деятельности.

	3.4.
	Реклама и продвижение (визитки, создание соцсетей, таргет)
	15 000
	Привлечение первых клиентов.

	ИТОГО:
	
	350 000
	


4. План доходов (финансовый прогноз на первые 3 месяца)
	Показатель
	Месяц 1
	Месяц 2
	Месяц 3

	Количество клиентов в месяц
	40
	60
	80

	Средний чек, руб.
	1 000
	1 200
	1 300

	Выручка, руб.
	40 000
	72 000
	104 000

	Расходы (аренда, материалы, налоги), руб.
	25 000
	30 000
	35 000

	Чистая прибыль, руб.
	15 000
	42 000
	69 000


Примечание: Средний чек складывается из базовых услуг (маникюр + покрытие) и дополнительных (дизайн).
5. План продвижения и маркетинга
· Ведение социальных сетей: Instagram и VK — основные площадки для демонстрации работ (обязательно качественное портфолио до/после).
· Акции для первых клиентов: Скидка 20% на первый визит.
· Программа лояльности: Накопительная карта (например, 10-й маникюр в подарок).
· Партнерства: Сотрудничество с парикмахерскими, салонами красоты по перекрестным скидкам.
· Геолокационные сервисы: Размещение на 2ГИС, Яндекс.Картах.
6. Дальнейшие действия и отчетность
· После одобрения контракта:
1. Регистрация статуса самозанятого через приложение «Мой налог».
2. Поиск и аренда помещения/места в салоне.
3. Закупка оборудования и материалов с обязательным сохранением всех чеков и договоров.
4. Запуск рекламы и начало работы.
· Отчетность для соцзащиты:
. Ежемесячный отчет о целевом использовании средств (сканы чеков, квитанций).
. Отчет о доходах через выписку из приложения «Мой налог».
. Фото- и видеоотчеты с рабочего места, ссылки на портфолио в соцсетях.

Ключевые аргументы для успешного одобрения контракта:
1. Высокая рентабельность: При налаженном потоке клиентов бизнес окупается очень быстро.
2. Постоянный спрос: Услуги маникюра относятся к категории регулярных (клиенты возвращаются каждые 2-3 недели).
3. Низкие текущие расходы: После стартовых вложений основные затраты — это аренда и пополнение расходников.
4. Подтвержденные навыки: Наличие сертификата и портфолио доказывает вашу профессиональную компетентность.
5. Социальная значимость: Создание собственного рабочего места и получение стабильного источника дохода.
[bookmark: _GoBack]Этот план демонстрирует реалистичный, продуманный и профессиональный подход, что значительно повышает шансы на получение социального контракта. 

