Коробочное решение: Создание клининговой службы «Чистый Стандарт»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Организация профессиональной клининговой службы, оказывающей комплексные услуги по уборке жилых и коммерческих помещений с использованием современного оборудования и экологичных средств.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Клининговая служба «Чистый Стандарт».
· Цель: Создание профессионального сервиса по уборке помещений для населения и малого бизнеса г. [Ваш Город].
· Целевая аудитория:
· Занятые working professionals (25-45 лет)
· Семьи с детьми
· Пенсионеры
· Владельцы малого бизнеса (офисы, кафе)
· Арендодатели (уборка после съемщиков)
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Профессиональное оборудование, транспорт, средства для уборки, маркетинг.
· Ожидаемый результат: Создание устойчивого бизнеса, легализация доходов.

2. Перечень услуг
Основные услуги:
· Ежедневная/еженедельная поддерживающая уборка
· Генеральная уборка квартир
· Уборка после ремонта
· Комплексная уборка офисов
· Химчистка мягкой мебели и ковров
· Мойка окон и фасадов
· Уборка прилегающих территорий
Дополнительные услуги:
· Дезинфекция помещений
· Ароматизация
· Полив растений
· Вынос мусора

3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Профессиональное оборудование
	185 000
	- Моющий пылесос: 45 000
- Робот-пылесос: 25 000
- Пароочиститель: 35 000
- Полотер: 40 000
- Набор стремянок: 15 000
- Набор ведер, швабр: 25 000

	2
	Транспортные расходы
	75 000
	- Аренда автомобиля на 3 месяца: 60 000
- Топливная карта: 15 000

	3
	Средства для уборки и СИЗ
	45 000
	- Профессиональная химия: 25 000
- Расходные материалы: 10 000
- СИЗ (перчатки, маски): 5 000
- Униформа: 5 000

	4
	Маркетинг и реклама
	45 000
	- Создание сайта: 20 000
- Таргетированная реклама: 15 000
- Печать визиток и листовок: 10 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации
· Этап 1 (Подготовительный, 1 месяц):
· Регистрация в качестве самозанятого.
· Заказ и получение оборудования.
· Разработка бренда и запуск сайта.
· Этап 2 (Основной, 1 месяц):
· Закупка средств для уборки.
· Запуск рекламной кампании.
· Проведение пробных уборок.
· Этап 3 (Старт бизнеса, 1 месяц):
· Формирование клиентской базы.
· Отработка технологий уборки.
· Сбор отзывов.

5. Финансовые прогнозы (Доказываем рентабельность)
· Стоимость услуг:
· Поддерживающая уборка (1-комн. кв.): 2000-3000 руб.
· Генеральная уборка: 5000-8000 руб.
· Уборка офиса (50 м²): 4000-6000 руб.
· Расчет месячной выручки:
· 2 генеральные уборки/нед. × 4 нед. × 6000 руб. = 48 000 руб.
· 3 поддерживающие уборки/нед. × 4 нед. × 2500 руб. = 30 000 руб.
· 2 уборки офиса/нед. × 4 нед. × 5000 руб. = 40 000 руб.
· Итого месячная выручка: ~118 000 руб.
· Основные ежемесячные расходы:
· Аренда авто: 20 000 руб.
· Налог на профессиональный доход (4%): ~4720 руб.
· Химия и материалы: 15 000 руб.
· Реклама: 10 000 руб.
· Топливо: 5000 руб.
· Примерный ежемесячный доход: ~73 280 руб. (до уплаты налогов за себя).
Окупаемость: 5-6 месяцев.

6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Социальная значимость: Проект решает проблему нехватки времени у работающих граждан и помогает поддерживать чистоту в городе.
2. Востребоанность: Рынок клининговых услуг растет на 15-20% ежегодно.
3. Создание рабочих мест: В перспективе — трудоустройство 2-3 сотрудников.
4. Быстрая окупаемость: Относительно невысокие стартовые вложения.
5. Легализация доходов: Прозрачная деятельность через самозанятость.
6. Профессионализм: Использование современного оборудования и технологий.
7. Экологичность: Применение безопасных моющих средств.

7. Дополнительные рекомендации
1. Сезонные акции (предновогодняя уборка, весенняя генеральная уборка)
2. Абонементное обслуживание для постоянных клиентов
3. Специализированные услуги для отдельных категорий клиентов
4. Партнерские программы с риелторскими агентствами
Главное преимущество: Вы создаете не просто услугу, а систему решения бытовых проблем для занятых людей, что делает проект социально значимым и перспективным.
