Коробочное решение: Создание языковой студии «Полиглот»
Цель: Получение социального контракта на развитие самозанятости в размере 350 000 руб.
Ключевая идея: Организация современной языковой студии с акцентом на разговорную практику и подготовку к международным экзаменам, использующей цифровые технологии в обучении.
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1. Резюме проекта (Для комиссии)
· Наименование: Языковая студия «Полиглот».
· Цель: Создание качественной и доступной образовательной услуги по изучению иностранных языков для различных категорий населения.
· Целевая аудитория:
· Школьники (подготовка к ОГЭ/ЕГЭ)
· Студенты и взрослые (для работы, путешествий)
· Бизнесмены (деловой английский)
· Дети 5-7 лет (игровое обучение)
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Основные расходы: Аренда и оснащение класса, методические материалы, лицензионное ПО, маркетинг.
· Ожидаемый результат: Создание устойчивого образовательного бизнеса, легализация доходов.

2. Образовательные программы
Основные направления:
· «Английский для жизни» (разговорный курс)
· «Интенсив ЕГЭ/ОГЭ» (экзаменационная подготовка)
· «Бизнес-английский» (деловая коммуникация)
· «Путешествия без границ» (туристический курс)
· «Испанский/китайский с нуля» (второй иностранный)
Форматы обучения:
· Индивидуальные занятия
· Мини-группы (3-5 человек)
· Групповые занятия (6-8 человек)
· Онлайн-курсы

3. Детализированная смета расходов на 350 000 руб.
	№
	Статья расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1
	Аренда класса на 3 месяца
	75 000
	25 000 руб./мес. × 3 = 75 000 руб. (обеспечивает стабильность на старте)

	2
	Ремонт и оснащение класса
	120 000
	- Ремонт и брендирование: 60 000
- Учебная мебель: 40 000
- Маркерная доска, освещение: 20 000

	3
	Техническое оснащение
	105 000
	- Ноутбук: 50 000
- Интерактивная панель: 40 000
- Акустическая система: 15 000

	4
	Методические материалы и лицензии
	30 000
	- Учебники и рабочие тетради: 15 000
- Лицензионное ПО: 10 000
- Подписка на образовательные платформы: 5 000

	5
	Маркетинг и реклама
	20 000
	- Создание сайта-визитки: 10 000
- Таргетированная реклама: 10 000

	Итого:
	
	350 000
	



4. План реализации
· Этап 1 (Подготовительный, 1 месяц):
· Регистрация самозанятым
· Аренда помещения (20-25 м²)
· Разработка учебных программ
· Этап 2 (Основной, 1 месяц):
· Ремонт и оснащение класса
· Закупка оборудования
· Запуск рекламной кампании
· Этап 3 (Старт, 1 месяц):
· Проведение пробных уроков
· Формирование первых групп
· Начало регулярных занятий

5. Финансовые прогнозы
Расчет доходов:
· Индивидуальное занятие: 1000-1500 руб.
· Занятие в группе: 500-800 руб./чел.
· Среднее количество студентов: 40 в месяц
· Средняя выручка: ~120 000 руб./мес.
Расчет расходов:
· Аренда: 25 000 руб.
· Налоги: ~4800 руб. (4%)
· Реклама: 5000 руб.
· Методические материалы: 3000 руб.
Ежемесячные расходы: ~37 800 руб.
Чистая прибыль: ~82 200 руб./мес.
Окупаемость: 4-5 месяцев

6. Ключевые аргументы для комиссии
1. Социальная значимость: Повышение образовательного уровня населения
2. Профессионализм: Наличие диплома о языковом/педагогическом образовании
3. Востребоанность: Иностранные языки необходимы для карьеры и образования
4. Быстрая окупаемость: Высокая маржинальность образовательных услуг
5. Легализация доходов: Прозрачное ведение деятельности
6. Цифровизация: Использование современных технологий в обучении
7. Доступность: Предложение разных форматов и ценовых категорий

7. Дополнительные возможности
1. Корпоративное обучение
2. Разговорные клубы
3. Подготовка к международным экзаменам
4. Онлайн-курсы
5. Языковые лагеря для детей
Главное — подтвердить свою квалификацию и предложить качественную учебную программу. 

