[bookmark: _GoBack]Коробочное решение: «Социальный контракт на открытие доставки готовых обедов «Северный ланч»

1. Резюме проекта
· Цель: Организация службы доставки готовых обедов для работающих граждан и семей в г. Мурманск/г. Североморск/г. Апатиты.
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб.
· Трудовой вклад: Наличие кулинарных навыков (подтверждается сертификатами, опытом работы, отзывами).
· Ожидаемый ежемесячный доход: 40 000 – 65 000 руб. чистой прибыли.
· Социальный эффект: Решение проблемы организованного питания для занятых северян.

2. Анализ рыночных возможностей в Мурманской области
· Климатический фактор: В условиях заполярной зимы возрастает потребность в горячем питании с доставкой.
· Целевая аудитория:
· Офисные работники (от 5-10 порций в офис)
· Сотрудники организаций с отсутствующими столовыми
· Занятые родители с детьми
· Пенсионеры
· Конкурентное преимущество:
· Акцент на северную кухню (рыбные блюда, сытные супы)
· Доставка в районы с недостатком кафе
· Система абонементов и скидок для постоянных клиентов

3. Детальный расчет расходов
	№
	Наименование расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1. Производственное оборудование
	
	165 000
	

	1.1.
	Промышленная плита (2-конфорочная)
	35 000
	Для одновременного приготовления нескольких блюд

	1.2.
	Духовой шкаф
	25 000
	Для выпечки и запекания

	1.3.
	Холодильное оборудование (шкаф + витрина)
	65 000
	Хранение полуфабрикатов и готовой продукции

	1.4.
	Морозильная камера
	25 000
	Длительное хранение продуктов

	1.5.
	Кухонный инвентарь (кастрюли, ножи, разделочные столы)
	15 000
	Базовый набор для работы

	2. Упаковка и транспорт
	
	115 000
	

	2.1.
	Термосумки (3-5 шт.)
	25 000
	Сохранение температуры при доставке

	2.2.
	Одноразовая упаковка (контейнеры, столовые приборы)
	20 000
	Стартовый запас на 2-3 месяца

	2.3.
	Скутер/мопед с грузовым прицепом (б/у)
	70 000
	Транспорт для доставки в зимних условиях

	3. Сырье и продукты
	
	45 000
	

	3.1.
	Стартовый запас продуктов (крупы, мясо, овощи, рыба)
	35 000
	Формирование базового ассортимента

	3.2.
	Упаковочные материалы (салфетки, стикеры, пакеты)
	10 000
	Формирование бренда

	4. Организационные расходы
	
	25 000
	

	4.1.
	Регистрация самозанятого/ИП, онлайн-касса
	5 000
	Легализация деятельности

	4.2.
	Реклама и продвижение (создание сайта, соцсети)
	15 000
	Привлечение первых клиентов

	4.3.
	Прочие расходы (медкнижка, спецодежда)
	5 000
	Выполнение требований Роспотребнадзора

	ИТОГО:
	
	350 000
	



4. Примерное меню и ценообразование
· Бизнес-ланч (средняя стоимость 350 руб.):
· Суп (Щи, Куриный, Уха)
· Гарнир (Гречка, Картофель, Рис)
· Основное блюдо (Котлета, Гуляш, Рыба)
· Салат (Овощной, Цезарь)
· Хлеб
· Дополнительные услуги:
· Комплексные обеды для офисов
· Детское меню
· Постное меню
· Выпечка собственного производства

5. План продвижения в Мурманской области
1. Целевой маркетинг:
· Обзвон офисов в выбранных районах
· Скидка на первый заказ 20%
· Программа лояльности для постоянных клиентов
2. Онлайн-присутствие:
· Создание группы ВКонтакте с ежедневным меню
· Размещение на площадках 2ГИС, Avito
· Таргетированная реклама по районам города
3. Партнерства:
· Соглашения с малыми офисами (10-20 человек)
· Сотрудничество с курьерскими службами на пиковые нагрузки

6. Финансовые прогнозы
	Показатель
	Месяц 1
	Месяц 2
	Месяц 3

	Количество заказов в день
	10
	20
	30

	Средний чек
	300
	320
	350

	Выручка
	90 000
	192 000
	315 000

	Расходы
	75 000
	120 000
	180 000

	Чистая прибыль
	15 000
	72 000
	135 000



7. Аргументы 
1. Социальная значимость: Решение проблемы питания для работающих северян.
2. Сезонная устойчивость: Спрос стабилен круглый год.
3. Маштабируемость: Возможность начать с малых объемов и расширяться.
4. Простота организации: Не требует специальных разрешений (кроме соблюдения СанПиН).
5. Адаптивность: Меню можно корректировать под спрос.

8. Дополнительные рекомендации для региона
· Учесть транспортную доступность в зимний период
· Разработать систему скидок для работников бюджетной сферы
· Предусмотреть доставку в отдаленные районы города за дополнительную плату
· Создать "зимнее меню" с усиленной калорийностью
Проект демонстрирует высокую социальную направленность и хорошие коммерческие перспективы в условиях Мурманской области. 

