Коробочное решение: «Социальный контракт на открытие ателье «Игла и Нить»»
1. Резюме проекта
· Цель: Организация индивидуального предпринимательства по оказанию услуг по ремонту и пошиву одежды в г. [Ваш город] для достижения финансовой самостоятельности.
· Запрашиваемая сумма: 350 000 руб. (средства социального контракта).
· Трудовой вклад: Наличие профессиональных навыков (портной/швея), подтвержденных дипломом, свидетельством о курсах или опытом работы.
· Ожидаемый ежемесячный доход: 25 000 – 40 000 руб. (чистая прибыль после выхода на стабильную работу).
· Создаваемое рабочее место: 1 (для заявителя).
2. Описание бизнеса
· Вид деятельности: Услуги по ремонту, пошиву и перешиву одежды.
· Организационно-правовая форма: Индивидуальный предприниматель (ИП) без наемных работников на старте.
· Перечень основных услуг:
· Ремонт одежды (замена молний, подшив брюк и юбок, штопка, вшивание резинок).
· [bookmark: _GoBack]Пошив одежды по индивидуальным меркам (платья, блузки, юбки, мужские сорочки).
· Перешив и реставрация одежды.
· Услуги подушечки (химчистка на дому).
· Целевая аудитория: Жители района, работающие граждане, студенты, родители с детьми.
3. Детальный расчет расходов (смета на 350 000 руб.)
	№
	Наименование расходов
	Сумма (руб.)
	Обоснование

	1. Оборудование и мебель
	
	180 000
	

	1.1.
	Швейная машина промышленного класса (например, Juki, Brother)
	70 000
	Надежность, скорость, работа с плотными тканями.

	1.2.
	Оверлок (4-ниточный)
	40 000
	Качественная обработка швов.

	1.3.
	Раскройный стол
	20 000
	Эргономика и удобство работы.

	1.4.
	Утюг с парогенератором
	25 000
	Качественная ВТО (влажно-тепловая обработка) — залог идеального вида изделия.

	1.5.
	Манекен портновский
	15 000
	Для примерки и пошива по фигуре.

	1.6.
	Прочее оборудование (ножницы, нитки, лекала, мелки)
	10 000
	Стартовый набор расходников.

	2. Закупка материалов для старта
	
	90 000
	

	2.1.
	Ткани-компаньоны (хлопок, костюмные, подкладочные ткани, фурнитура)
	60 000
	Для выполнения заказов "под ключ".

	2.2.
	Фурнитура (молнии, пуговицы, кнопки, крючки, нитки)
	30 000
	Создание базового ассортимента.

	3. Регистрация и организационные расходы
	
	40 000
	

	3.1.
	Регистрация ИП, открытие счета
	5 000
	Госпошлина, услуги банка.

	3.2.
	Аренда помещения на 2 месяца (залог + первый месяц)
	20 000
	Необходимо помещение 10-15 м² с витриной.

	3.3.
	Онлайн-касса (первый взнос за аренду)
	10 000
	Обязательное требование по 54-ФЗ.

	3.4.
	Вывеска, визитки, реклама
	5 000
	Привлечение первых клиентов.

	4. Резервный фонд ("подушка безопасности")
	
	40 000
	

	4.1.
	Непредвиденные расходы и личные нужды на 2 месяца
	40 000
	На период раскрутки бизнеса.

	ИТОГО:
	
	350 000
	


4. План доходов (финансовый прогноз на первые 3 месяца)
	Показатель
	Месяц 1
	Месяц 2
	Месяц 3

	Количество заказов (услуг)
	40
	60
	80

	Средний чек, руб.
	800
	900
	1 000

	Выручка, руб.
	32 000
	54 000
	80 000

	Расходы (аренда, материалы, налоги), руб.
	25 000
	35 000
	45 000

	Чистая прибыль, руб.
	7 000
	19 000
	35 000


Примечание: Цифры ориентировочны. Средний чек формируется из стоимости простых (ремонт) и сложных (пошив) заказов.
5. План продвижения и маркетинга
· Низкобюджетные методы:
· Яркая вывеска на месте аренды.
· Создание и ведение групп в соцсетях (ВКонтакте, Одноклассники) с фото и видео работ.
· Размещение объявлений на Avito, Юле, в местных группах и чатах.
· Сотрудничество с местными магазинами тканей (обмен визитками).
· "Сарафанное радио" — главный инструмент для такого бизнеса.
6. Дальнейшие действия и отчетность
· После одобрения контракта:
1. Регистрация ИП (упрощенная система налогообложения 6% "Доходы").
2. Поэтапная закупка оборудования и материалов с сохранением всех чеков.
3. Подготовка помещения к работе.
4. Начало деятельности и привлечение клиентов.
· Отчетность для соцзащиты:
. Ежемесячное предоставление отчетов о целевом использовании средств (чеки, квитанции).
. Предоставление отчетов о доходах (выписки с расчетного счета).
. Фото- и видеоотчеты с рабочего места.

Ключевые аргументы для успешного одобрения контракта:
1. Социальная значимость: Услуги ателье востребованы в любом районе, особенно в спальных, где не хватает таких сервисов.
2. Низкие операционные расходы: После закупки оборудования основные расходы — это аренда и материалы.
3. Быстрая окупаемость: При грамотной организации бизнес может выйти на самоокупаемость в течение 3-4 месяцев.
4. Профессиональные навыки: Наличие у заявителя портновских навыков — решающий фактор. Их нужно подтвердить документально или рассказать о опыте.
5. Реалистичность: Смета составлена без "накруток", цены на оборудование соответствуют рыночным.
Этот готовый план демонстрирует продуманность, реалистичность и нацеленность на результат, что является ключевым для положительного решения по социальному контракту. 

