Цель данного примера: Помочь безработному гражданину, имеющему навыки автослесаря, открыть собственную мини-автомастерскую (шиномонтаж, техобслуживание, мелкий ремонт) и достичь финансовой самостоятельности.

Пример: "Социальный контракт на открытие автомастерской"
Шаг 1: Обращение в орган социальной защиты
· Кто может обратиться: Гражданин РФ, имеющий доход ниже прожиточного минимума в регионе, либо находящийся в иной трудной жизненной ситуации (уточняется в местном УСЗН).
· Документы:
1. Паспорт.
2. Заявление на участие в программе социального контракта.
3. Документы о доходах всех членов семьи за последние 3 месяца.
4. Документы, подтверждающие трудную жизненную ситуацию (например, справка из ЦЗН о статусе безработного).
5. Ключевой документ: Предварительный бизнес-план открытия автомастерской (см. Шаг 2).
Шаг 2: Разработка Программы социальной адаптации (Бизнес-плана)
Это самый важный этап. Вы должны доказать, что ваша идея жизнеспособна.
Типовой бизнес-план для соцконтракта "Мини-автомастерская"
1. Резюме:
· Цель: Открытие мини-автомастерской в г. [Название города] по адресу [примерный адрес] для оказания услуг шиномонтажа, замены масел, технического обслуживания и мелкого ремонта легковых автомобилей.
· Необходимая сумма: 250 000 руб. (из них 200 000 руб. — средства соцконтракта, 50 000 руб. — собственные сбережения/трудовой вклад).
· Ожидаемый ежемесячный доход после выхода на плановые показатели: 40 000 - 50 000 руб. чистой прибыли.
2. Описание бизнеса:
· Вид деятельности: Техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств.
· Формат: Индивидуальный предприниматель (ИП) без найма сотрудников на начальном этапе.
· Оказываемые услуги:
· Шиномонтаж (сборка-разборка колес, балансировка).
· Замена моторного масла и фильтров.
· Замена свечей зажигания, тормозных колодок.
· Диагностика подвески, ходовой части.
· Ремонт проколов, вулканизация.
· Целевая аудитория: Владельцы легковых автомобилей в районе расположения мастерской.
3. План расходов (на что будут потрачены средства соцконтракта):
	№
	Наименование расходов
	Сумма (руб.)
	Примечание

	1
	Оборудование и инструменты:
	150 000
	

	
	- Станок шиномонтажный
	50 000
	

	
	- Балансировочный станок
	60 000
	

	
	- Подъемник (домкрат) / эстакада
	25 000
	

	
	- Набор инструментов (гаечные ключи, головки, динамометрический ключ)
	15 000
	

	2
	Запчасти и материалы для старта:
	50 000
	

	
	- Моторные масла (разные типы)
	20 000
	

	
	- Масляные, воздушные фильтры
	15 000
	

	
	- Камеры, герметик, вентили
	10 000
	

	
	- Тормозные колодки (популярные модели)
	5 000
	

	3
	Регистрация бизнеса и прочие нужды:
	25 000
	

	
	- Госпошлина за регистрацию ИП
	800
	

	
	- Приобречение ККМ (онлайн-касса) в аренду
	10 000
	Первый взнос

	
	- Ремонт и подготовка помещения
	10 000
	Минимальный косметический ремонт

	
	- Прочие организационные расходы
	4 200
	

	4
	Резервный фонд ("на жизнь" на первые 1-2 месяца)
	25 000
	На время, пока бизнес не начал приносить доход

	ИТОГО:
	
	250 000
	


4. План доходов (финансовый прогноз на 3 месяца):
	Показатель
	Месяц 1
	Месяц 2
	Месяц 3

	Количество клиентов (услуг)
	50
	70
	90

	Средний чек (руб.)
	1 500
	1 500
	1 500

	Выручка (руб.)
	75 000
	105 000
	135 000

	Расходы (запчасти, аренда, налоги) (руб.)
	45 000
	55 000
	65 000

	Чистая прибыль (руб.)
	30 000
	50 000
	70 000


Примечание: Цифры ориентировочные. В реальном плане их нужно обосновать (анализ цен конкурентов, расчет себестоимости услуг).
5. Маркетинг и продвижение:
· Размещение вывески.
· Создание групп в социальных сетях (ВКонтакте, Instagram) с фотографиями работ.
· Размещение бесплатных объявлений на Авито, Юле.
· Сарафанное радио (самый эффективный канал для такого бизнеса).
Шаг 3: Заключение договора социального контракта
После одобрения вашего плана вы заключаете договор с УСЗН. В нем будут прописаны:
· Сумма выплаты (например, 200 000 руб. единовременно или частями).
· Срок действия контракта (обычно 3-12 месяцев).
· Ваши обязательства: зарегистрировать ИП, закупить оборудование, начать деятельность и предоставлять отчеты.
· Обязательства центра занятости: оказание консультационной, иногда юридической помощи.
Шаг 4: Реализация плана
1. Регистрация ИП. Выбираете упрощенную систему налогообложения (УСН) "Доходы" (6%) или "Доходы минус расходы" (15%).
2. Открытие расчетного счета в банке.
3. Закупка оборудования и материалов. Сохраняйте все чеки и квитанции! Это будет ваш отчет о целевом использовании средств.
4. Подготовка помещения (аренда гаража или бокса, косметический ремонт).
5. Запуск деятельности. Начинаете принимать клиентов.
Шаг 5: Отчетность и выполнение контракта
В течение срока действия контракта вы обязаны регулярно (например, раз в месяц) предоставлять в УСЗН отчет:
· Отчет о целевом использовании средств (прикладываете копии чеков).
· Отчет о доходах (выписка с расчетного счета ИП, отчеты из онлайн-кассы).
· Фотографии с места работы (ваше рабочее место, оборудование в действии).
Результат успешного выполнения контракта:
· Вы выходите на уровень дохода выше прожиточного минимума.
· Контракт считается выполненным.
· Полученные средства не нужно возвращать (это не кредит!).

Типовые риски и как их минимизировать
1. Риск: Нехватка клиентов.
Решение: Активно заниматься бесплатным продвижением (соцсети, знакомые), делать скидки постоянным клиентам, обеспечивать высокое качество работы.
2. Риск: Поломка оборудования.
Решение: Выделить часть первоначального дохода на создание небольшого ремонтного фонда. Выбирать оборудование с гарантией.
3. Риск: Неправильный расчет расходов.
Решение: Заложить в смету резерв в 10-15% на непредвиденные расходы.
Заключение
[bookmark: _GoBack]Данный пример является полноценной основой для разработки собственного предложения по социальному контракту. Главное — подойти к делу серьезно: составить максимально реалистичный и детальный бизнес-план, подтвердить свои навыки (например, дипломом или трудовой книжкой) и быть готовым к упорной работе. 

