КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Открытие пункта шиномонтажных услуг «Колесо+» в городе (например, Мурманск/Апатиты/Североморск)
Форма реализации: Самозанятость или регистрация в качестве индивидуального предпринимателя (ИП)
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: «Социальный контракт на открытие шиномонтажа “Колесо+”»
ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости для преодоления трудной жизненной ситуации путем открытия пункта сезонных шиномонтажных услуг, востребованного в условиях Мурманской области, для обеспечения стабильного дохода заявителя.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание услуг по замене, балансировке и ремонту автомобильных шин с учетом специфики региона: работа с шипованной резиной, дисками большого диаметра (внедорожники) и адаптация к резко выраженной сезонной нагрузке (пики в апреле-мае и сентябре-октябре). Акцент на качество и скорость обслуживания в локации с недостатком аналогичных предложений.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и легального источника дохода в регионе со сложными экономическими условиями.
· Для территории: Увеличение доступности бытовых услуг для жителей, развитие малого бизнеса, создание условий для возможного будущего трудоустройства помощника в пиковые периоды.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП, с адаптацией цен под текущую рыночную ситуацию в Мурманской области (ориентировочно IV квартал 2024 - I квартал 2025 гг.).
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА и региональной специфики

	1.
	Приобретение основных средств (основное направление)
	
	276 500
	79.0%

	1.1
	Шиномонтажный станок для дисков до 24" (новый или б/у в хорошем состоянии)
	Оборудование, необходимое для оказания услуг.
	100 000
	Ключевой производственный актив. Выбор в пользу дисков до 24" обоснован спросом на услуги для внедорожников.

	1.2
	Балансировочный станок
	Оборудование, необходимое для оказания услуг.
	90 000
	Обязательное оборудование для обеспечения качества и безопасности работ.

	1.3
	Компрессор (производительность не менее 220-250 л/мин)
	Оборудование, необходимое для оказания услуг.
	50 000
	Мощная модель требуется для работы в холодном климате и с профессиональным инструментом.

	1.4
	Пневмогайковерт, набор головок, динамометрический ключ
	Инструмент.
	25 000
	Стандартный профессиональный набор для эффективной работы.

	1.5
	Домкраты (2 шт. – гидравлический и пневматический), монтажная ванна
	Инструмент и приспособления.
	11 500
	Необходимая оснастка для безопасного проведения работ.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	35 000
	10.0%

	2.1
	Залог (депозит) при оформлении аренды утепленного бокса/гаража на 6 месяцев
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	35 000
	В условиях Мурманской области аренда отапливаемого помещения обязательна. Залог – стандартное требование арендодателей.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	23 500
	6.7%

	3.1
	Стартовый запас расходников: вентили, камеры, грузы для балансировки, ремкомплекты, герметик
	Материалы, непосредственно используемые в процессе оказания услуг.
	15 000
	Удаленность от крупных логистических центров делает необходимой создание минимального складского запаса.

	3.2
	Смазка монтажная, очистители, антикоррозийные составы
	Вспомогательные материалы.
	8 500
	Повышенный расход из-за эксплуатации авто в условиях реагентов и влаги.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	10 000
	2.9%

	4.1
	Регистрация ИП (госпошлина) или учет в качестве самозанятого
	Оформление юридического статуса.
	2 000
	Легализация деятельности.

	4.2
	Приобретение/аренда мобильной онлайн-кассы (ФЗ-54)
	Техническое средство, необходимое для расчетов.
	6 000
	Обязательное требование для приема платежей.

	4.3
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для сдачи отчетности в электронном виде.
	2 000
	Необходимо для взаимодействия с контролирующими органами.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	5.1
	Размещение и верификация на 2ГИС и Яндекс.Картах (платные услуги продвижения)
	Продвижение на торговых площадках (сайтах) в сети Интернет.
	5 000
	Основные навигационные сервисы в регионе. Ключевой канал привлечения локальных клиентов.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Примечание: Средства на личные нужды, продукты, одежду, погашение долгов в смету НЕ ВКЛЮЧЕНЫ. Все расходы направлены строго на бизнес-цели в рамках разрешенных НПА лимитов. Цены являются оценочными и должны быть актуализированы под текущие коммерческие предложения поставщиков в Мурманской области.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Регистрация правового статуса (ИП/самозанятый), открытие счета.
2. Поиск и заключение договора аренды помещения, внесение депозита.
3. Заказ и приобретение основного оборудования (ст. 1.1-1.3).
	Легализация деятельности. Закрепление места работы. Начало формирования материальной базы.

	2-й месяц
	1. Приемка и монтаж оборудования. Приобретение инструмента и МПЗ (ст. 1.4-1.5, 3).
2. Приобретение онлайн-кассы, ЭЦП.
3. Размещение точки на 2ГИС и Яндекс.Картах.
	Готовность технической базы к работе. Точка доступна для поиска клиентами.

	3-й месяц
	1. Проведение тестовых работ, отладка процессов.
2. Начало приема заказов в режиме "мягкого" запуска (через знакомых, соцсети).
3. Подготовка к весеннему пиковому сезону.
	Получение первых доходов. Отработка технологических операций.

	4-9-й месяцы
	1. Активная работа в весенний пиковый сезон (апрель-май).
2. Работа во внесезонье с акцентом на ремонт и привлечение постоянных клиентов.
3. Подготовка и работа в осеннем пиковом сезоне (сентябрь-октябрь).
4. Ведение учета, уплата налогов.
	Достижение плановых финансовых показателей. Формирование устойчивой клиентской базы.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Данная форма является плановой и должна быть заполнена заявителем по факту выполнения ключевых этапов.
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления предпринимательской деятельности (шиномонтажные услуги).
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Государственная регистрация в качестве ИП или постановка на учет в качестве самозанятого.
	1
	
	1. Выписка из ЕГРИП или уведомление о постановке на учет (НПД).
	2 000

	2.
	Открытие расчетного счета.
	1
	
	Договор на РКО, реквизиты счета.
	—

	3.
	Заключение договора аренды помещения, внесение залога (депозита).
	1-2
	
	Договор аренды, квитанция об оплате депозита.
	35 000

	4.
	Приобретение и установка основного оборудования (шиномонтажный и балансировочный станки, компрессор).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи.
	240 000

	5.
	Приобретение инструмента, оснастки и стартового запаса МПЗ.
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	40 000

	6.
	Приобретение/аренда онлайн-кассы и носителя ЭЦП.
	2
	
	Договор, акт, кассовый аппарат в реестре ФНС.
	8 000

	7.
	Размещение и верификация точки на онлайн-картах (2ГИС, Яндекс).
	2-3
	
	Ссылки на профили, скриншоты размещения.
	5 000

	8.
	Получение первого дохода от предпринимательской деятельности.
	3
	
	Выписка по расчетному счету или чек (БСО).
	—

	9.
	Начало работы в весенний пиковый сезон.
	4-5
	
	Фотоотчет о рабочем месте, график работы.
	—

	10.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	11.
	Работа в осенний пиковый сезон.
	8-9
	
	Фотоотчет, данные о выручке за период.
	—

	12.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, выписка по счету за период, налоговая отчетность.
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

[bookmark: _GoBack]Заключение: Проект является типовым, финансово обоснованным, соответствует всем ограничениям действующих нормативных правовых актов и адаптирован под климатические и экономические условия Мурманской области. Все расходы направлены исключительно на бизнес-цели. 

