КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание кабинета частного преподавателя «АльфаЗнаний»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход») с возможностью последующей регистрации ИП
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Создание кабинета частного преподавателя «АльфаЗнаний»
ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости в сфере дополнительного образования детей путем организации профессионального учебного пространства для проведения индивидуальных и групповых занятий по математике и английскому языку, направленных на повышение успеваемости и подготовку к государственной итоговой аттестации (ОГЭ/ЕГЭ).
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание качественных, структурированных образовательных услуг, упакованных в форматы курсов («Интенсив ОГЭ/ЕГЭ», «Устранение пробелов»), в специально оборудованном кабинете. Ключевое отличие от стандартного репетиторства — профессиональная среда, обеспечивающая эффективность обучения, и системный подход с использованием современных методических и технических средств.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Легализация профессиональной деятельности, создание стабильного источника дохода через реализацию педагогических компетенций.
· Для территории: Повышение доступности качественных услуг дополнительного образования для школьников, вклад в улучшение образовательных результатов в регионе, потенциальное создание новых рабочих мест для других педагогов в случае развития проекта.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП, с адаптацией под рыночные цены в Мурманской области.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	250 500
	71.6%

	1.1
	Ноутбук для преподавателя (производительная модель для образовательных программ и видеоконференций)
	Основное средство для подготовки и проведения занятий.
	65 000
	Необходим для разработки материалов, демонстрации контента, ведения учета.

	1.2
	Интерактивная панель (диагональ от 55") или большой телевизор с функцией Screen Mirroring
	Учебное оборудование для наглядной демонстрации материалов.
	85 000
	Ключевой элемент современного учебного кабинета, повышающий эффективность подачи информации.

	1.3
	Многофункциональное устройство (МФУ) лазерное
	Оборудование для печати и копирования методических материалов.
	25 000
	Необходимо для обеспечения учебного процесса раздаточными материалами и тестами.

	1.4
	Учебная мебель: парты (2-3 шт.), стулья (6-8 шт.), учительский стол и стул, стеллаж для учебников
	Мебель, непосредственно используемая в процессе оказания услуг.
	60 000
	Создание эргономичной и безопасной учебной среды.

	1.5
	Маркерная доска (магнитная) с набором маркеров
	Оборудование для проведения занятий.
	8 000
	Обязательный атрибут учебного класса для объяснения материала.

	1.6
	Шкаф для одежды, полка для обуви
	Оборудование для организации пространства.
	7 500
	Обеспечение комфорта и порядка для клиентов.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) и авансовая оплата за 1-2 месяца при заключении договора аренды учебного кабинета
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Без аренды специализированного помещения профессиональная организация учебного процесса невозможна. Это ключевое обязательство.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	20 000
	5.7%

	3.1
	Стартовый запас канцелярских товаров (бумага, ручки, карандаши, маркеры, блокноты, папки)
	Расходные материалы, используемые в учебном процессе.
	12 000
	Необходимые МПЗ для обеспечения занятий.

	3.2
	Учебно-методическая литература, сборники задач (ОГЭ/ЕГЭ), рабочие тетради
	Материалы, непосредственно используемые для оказания услуг.
	8 000
	Профессиональный инструментарий преподавателя.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	12 000
	3.4%

	4.1
	Приобретение неисключительных прав на специализированное ПО (графический планшет для объяснений, подписка на образовательную платформу)
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	10 000
	Повышает наглядность и качество онлайн- и офлайн-объяснений.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для возможного взаимодействия с цифровыми образовательными ресурсами и отчетностью.
	2 000
	Современный инструмент ведения деятельности.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	15 000
	4.3%

	5.1
	Создание и SEO-оптимизация сайта-визитки (лендинга) с функцией записи
	Продвижение на собственном сайте в сети Интернет.
	12 000
	Основной канал представления услуг, формирования доверия и приема заявок.

	5.2
	Таргетированная реклама в социальных сетях для запуска (стартовый бюджет)
	Продвижение в сервисах размещения объявлений (соцсетях).
	3 000
	Привлечение первых клиентов в конкретном городе/районе.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Важное примечание: В смету НЕ ВКЛЮЧЕНЫ расходы на ремонт помещения (покраска, освещение), так как согласно типовой практике, эти работы являются обязанностью арендодателя либо относятся к капитальным вложениям в чужое имущество, что может быть признано нецелевым расходованием средств социального контракта. Акцент сделан на мобильное и функциональное оборудование, которое является собственностью заявителя. Цены приведены как ориентировочные.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Поиск, заключение договора аренды помещения, внесение залога и аванса.
3. Заказ и приобретение основного оборудования (ноутбук, интерактивная панель, МФУ).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения. Начало формирования технической базы.

	2-й месяц
	1. Доставка и установка оборудования, закупка мебели и МПЗ.
2. Разработка структуры авторских курсов, подготовка первых материалов.
3. Запуск сайта-визитки.
	Готовность учебного кабинета к приему клиентов. Наличие цифрового представительства.

	3-й месяц
	1. Запуск таргетированной рекламной кампании, объявление о наборе.
2. Проведение бесплатных открытых уроков/мастер-классов.
3. Начало приема заявок, формирование первых учебных групп.
	Получение первых заявок. Формирование начального расписания.

	4-9-й месяцы
	1. Проведение регулярных занятий по утвержденному расписанию.
2. Активное ведение сайта и соцсетей, публикация учебного контента и отзывов.
3. Анализ результатов, корректировка программ, подготовка к летним интенсивам.
	Достижение плановых показателей по количеству учащихся и выручке. Формирование репутации.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности в сфере образовательных услуг.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды учебного помещения, внесение залога/аванса.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанция об оплате.
	52 500

	3.
	Приобретение основного технического оборудования (ноутбук, интерактивная панель, МФУ).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, гарантийные талоны.
	175 000

	4.
	Приобретение и сборка учебной мебели (парты, стулья, стол, стеллаж).
	2
	
	Товарные чеки, накладные, фотоотчет об установке.
	60 000

	5.
	Приобретение стартового запаса МПЗ (канцелярия, учебники) и прочего оснащения (маркерная доска, шкаф).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	27 500

	6.
	Приобретение ПО (планшет, подписка) и носителя ЭЦП.
	2
	
	Лицензионные соглашения, договоры, акты.
	12 000

	7.
	Создание и публикация сайта1-визитки (лендинга) образовательных услуг.
	2-3
	
	Договор с разработчиком (или чек за конструктор), ссылка на сайт.
	12 000

	8.
	Запуск первой рекламной кампании в интернете (таргетированная реклама).
	3
	
	Скриншот рекламного кабинета с настройками и бюджетом.
	3 000

	9.
	Проведение первого открытого/пробного урока.
	3
	
	Фотоотчет, список участников.
	—

	10.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата занятий).
	3-4
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	11.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета о ходе реализации.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	12.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве учащихся, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению необходимо приложить копии документов, подтверждающих профильное образование и/или квалификацию (диплом о высшем педагогическом или ином образовании, сертификаты о повышении квалификации). Это является ключевым доказательством профессиональной компетентности для комиссии.

[bookmark: _GoBack]Ключевые аргументы:
1. Высокая социальная значимость: Проект напрямую способствует повышению качества образования в регионе, помогает детям из семей с разным достатком подготовиться к экзаменам, что влияет на их будущее.
2. Создание качественной образовательной среды: Средства идут не "в карман", а на создание профессионального кабинета, что повышает эффективность обучения и отличает вас от репетиторов "на дому у кухонного стола".
3. Быстрая окупаемость и низкие операционные расходы: После стартовых вложений основные расходы — это аренда и реклама. Спрос на репетиторские услуги стабильно высокий.
4. Потенциал для создания рабочих мест: Успешный бизнес может масштабироваться, и вы сможете нанять на работу других преподавателей, официально трудоустроив их.
5. Легализация и прозрачность: Вы регистрируетесь как самозанятый, ведете прозрачную финансовую деятельность и платите налоги.
6. Ваш профессионализм: Подготовьте свой диплом об образовании, сертификаты (если есть), чтобы подтвердить квалификацию. Это ваш главный актив.
