КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Открытие школы-студии танцев «Ритм»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход») с перспективой найма сотрудников
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Открытие школы-студии танцев "Ритм"
ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости через организацию школы танцев, предоставляющей доступные услуги по обучению хореографии для детей и взрослых, содействие физическому развитию, организации культурного досуга и формированию устойчивого источника дохода.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание услуг по обучению современным и классическим танцевальным направлениям в групповом и индивидуальном форматах. Акцент на создание безопасной и профессиональной среды: специализированное покрытие, зеркала, хореографическое оборудование и звуковая система для обеспечения качества учебного процесса.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Легализация профессиональной деятельности, создание стабильного рабочего места и дохода через реализацию педагогических и хореографических навыков.
· Для территории: Организация социально-значимого досуга для детей и взрослых, пропаганда здорового образа жизни, создание условий для будущего трудоустройства других преподавателей.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП, с акцентом на профессиональное оснащение.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	252 500
	72.1%

	1.1
	Зеркальный щит для танцевального зала (ширина 4-6 м, высота 2-2.2 м) с безопасной пленкой
	Ключевое оборудование для контроля техники исполнения.
	70 000
	Основное средство, непосредственно необходимое для осуществления образовательной деятельности в хореографии. Без зеркал обучение невозможно.

	1.2
	Комплект передвижных хореографических станков (2-3 секции, регулируемая высота)
	Оборудование для разминки, упражнений на растяжку и отработки техники.
	40 000
	Профессиональное оборудование, стандарт для любой танцевальной студии.

	1.3
	Специализированное напольное покрытие для танцев (линолеум/ПВХ-ковер, 40-50 м²)
	Оборудование, обеспечивающее безопасность (предотвращение скольжения, травм) и комфорт при занятиях.
	65 000
	Обязательное условие для аренды помещения под подобную деятельность и обеспечения сохранности здоровья клиентов.

	1.4
	Портативная акустическая система с микшерным пультом, микрофоном (вокальным)
	Оборудование для музыкального сопровождения занятий.
	55 000
	Необходимое основное средство для создания учебной атмосферы и проведения полноценных занятий.

	1.5
	Мультимедийный проектор или большой телевизор с креплением
	Оборудование для демонстрации учебных видео, хореографических комбинаций.
	22 500
	Средство для повышения наглядности и эффективности обучения.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) и авансовая оплата за 1-2 месяца при заключении договора аренды танцевального зала
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Без аренды специализированного помещения (с высокими потолками, соответствующей вентиляцией) деятельность невозможна. Это стандартный стартовый платеж.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	25 000
	7.1%

	3.1
	Стартовый запас расходных материалов: коврики для йоги/стретчинга (10-15 шт.), массажные роллы, эластичные ленты-эспандеры
	Материалы, непосредственно используемые в учебном процессе для разминки и растяжки.
	25 000
	Необходимые МПЗ для обеспечения безопасности и комфорта клиентов на занятиях.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	15 000
	4.3%

	4.1
	Приобретение неисключительных прав на ПО для онлайн-записи, управления расписанием и клиентской базой
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	12 000
	Цифровой инструмент для автоматизации записи, расчетов и коммуникации, повышающий эффективность бизнеса.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для заключения договоров в электронном виде, взаимодействия с контрагентами.
	3 000
	Современный инструмент ведения документации.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	5.1
	Создание, наполнение и первоначальное продвижение (таргетированная реклама) страниц студии в социальных сетях (VK, Telegram)
	Продвижение в сервисах размещения объявлений (соцсетях).
	5 000
	Основной и наиболее эффективный канал привлечения целевой аудитории (родители, молодежь).

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Критически важное примечание: В смету НЕ ВКЛЮЧЕНЫ расходы на косметический ремонт (покраска, выравнивание стен), так как это улучшение чужого имущества. В проекте заложено покрытие пола как собственность заявителя, которое может быть демонтировано. Ноутбук, мебель для ресепшена и зоны ожидания исключены как не являющиеся прямыми основными средствами для оказания услуг и могут быть предоставлены заявителем как личный вклад.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Поиск и заключение договора аренды зала, внесение залога и аванса.
3. Заказ и предоплата за специализированное оборудование (зеркала, напольное покрытие, акустика).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения. Начало формирования материальной базы.

	2-й месяц
	1. Доставка, монтаж и установка оборудования (укладка покрытия, навеска зеркал).
2. Закупка и организация МПЗ (коврики, инвентарь).
3. Создание страниц в соцсетях, разработка расписания и программ занятий.
	Полная техническая готовность зала к проведению занятий. Наличие цифрового представительства.

	3-й месяц
	1. Запуск рекламной кампании в соцсетях, объявление о наборе групп.
2. Проведение дней открытых дверей с бесплатными мастер-классами.
3. Начало приема предоплат и формирование первых групп.
	Получение первых клиентов и доходов. Формирование расписания на основе спроса.

	4-9-й месяцы
	1. Проведение регулярных групповых и индивидуальных занятий.
2. Активное ведение соцсетей (отчеты с занятий, конкурсы, запись видео).
3. Мониторинг посещаемости, обратная связь от клиентов, адаптация программ.
	Достижение плановых финансовых показателей. Формирование устойчивой клиентской базы и репутации.
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ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности в сфере образовательных (танцевальных) услуг.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды танцевального зала, внесение залога и аванса.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанции об оплате.
	52 500

	3.
	Приобретение и монтаж основного оборудования (зеркальный щит, напольное покрытие, хореографические станки).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры на поставку и монтаж, акты приема-передачи выполненных работ.
	175 000

	4.
	Приобретение звукового и мультимедийного оборудования (акустическая система, проектор).
	2
	
	Товарные чеки, накладные, гарантийные талоны.
	77 500

	5.
	Приобретение стартового запаса МПЗ (коврики, роллы, эспандеры).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	25 000

	6.
	Приобретение лицензии на специализированное ПО для записи и учета, а также носителя ЭЦП.
	2
	
	Лицензионное соглашение, договор с УЦ, акты.
	15 000

	7.
	Создание и запуск рекламной кампании в социальных сетях (таргетированная реклама).
	3
	
	Скриншоты рекламных кабинетов с настройками и бюджетом, ссылки на страницы.
	5 000

	8.
	Проведение первого открытого/бесплатного мастер-класса.
	3
	
	Фотоотчет, список участников, анонс в соцсетях.
	—

	9.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата абонемента или занятия).
	3-4
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	10.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	11.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве учеников и проведенных занятиях, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению необходимо приложить документы, подтверждающие хореографическое или педагогическое образование, а также сертификаты о прохождении курсов по конкретным танцевальным направлениям (при наличии). Наличие медицинской книжки обязательно для работы с детьми. Доказательство квалификации — ключевой фактор для одобрения проекта, так как подтверждает способность заявителя оказать заявленные услуги и обеспечить возврат социальных инвестиций через успешный бизнес. 

