КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание службы перевозок «Мини-Логист»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход») с перспективой найма сотрудников
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Создание службы перевозок «Мини-Логист»
[bookmark: _GoBack]ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости через организацию службы перевозок малогабаритных грузов, ориентированной на быстрое и надежное оказание услуг доставки для населения и малого бизнеса, обеспечение легального дохода заявителя.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание широкого спектра услуг по перевозке грузов с использованием легкого коммерческого автомобиля (LCV) с вместительным салоном/кузовом. Ключевые направления: доставка товаров из интернет-магазинов, перевозка мебели и техники, мелкие переезды, курьерская доставка документов. Акцент на использование современного навигационного и страховочного оборудования для повышения качества услуг и безопасности.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Легализация трудовой деятельности, создание стабильного источника дохода через оказание востребованных транспортных услуг.
· Для территории: Увеличение доступности транспортно-логистических услуг для малого бизнеса и частных лиц, поддержка развития интернет-торговли в регионе, создание условий для возможного будущего трудоустройства водителей.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП. Важно: Прямое приобретение транспортного средства или внесение первоначального взноса по лизингу/кредиту на личные нужды (автомобиль) НЕ является разрешенным целевым расходованием средств социального контракта. Акцент сделан на оборудование и имущественные обязательства, необходимые для осуществления деятельности, если у заявителя уже есть транспорт.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	50 000
	14.3%

	1.1
	Залог (депозит) при оформлении долгосрочной аренды (лизинга) легкого коммерческого автомобиля (LCV), например, LADA Largus или аналог
	Имущественное обязательство, необходимое для получения в пользование основного средства для деятельности.
	50 000
	Без транспортного средства оказание услуг перевозки невозможно. Это ключевой залог для начала работы по договору аренды с правом выкупа или долгосрочной аренды.

	2.
	Приобретение основных средств
	
	215 000
	61.4%

	2.1
	Гидравлическая тележка (рохля) грузоподъемностью 500-800 кг
	Оборудование для погрузочно-разгрузочных работ.
	25 000
	Основное средство для эффективной и безопасной работы с грузами.

	2.2
	Комплект стяжных ремней для крепления грузов (6-8 шт., усиленные)
	Оборудование для обеспечения безопасности перевозки.
	15 000
	Обязательное оборудование для предотвращения смещения и повреждения груза.

	2.3
	Защитные чехлы и брезент для укрытия грузов
	Оборудование для сохранности грузов.
	10 000
	Необходимо для защиты имущества клиентов от грязи и повреждений.

	2.4
	Профессиональный автомобильный навигатор с обновляемыми картами и функцией построения маршрутов с учетом габаритов
	Основное средство для оптимизации маршрутов и сокращения времени доставки.
	15 000
	Ключевой инструмент для повышения операционной эффективности.

	2.5
	Комплекс системы видеонаблюдения: 2 камеры (салон/грузовая зона), регистратор с GPS-модулем
	Оборудование для контроля сохранности груза, фиксации процесса погрузки/разгрузки и безопасности.
	30 000
	Основное средство для обеспечения доказательной базы и снижения спорных ситуаций с клиентами.

	2.6
	Дополнительное внутреннее оснащение кузова: откидные полки, органайзеры для мелких грузов, защитная сетка
	Оборудование для организации рабочего пространства и безопасной транспортировки.
	20 000
	Повышает эффективность использования пространства и безопасность.

	2.7
	Аптечка первой помощи усиленная, автомобильный огнетушитель (2 кг), знак аварийной остановки, противооткатные упоры
	Оборудование, необходимое по ПДД и для обеспечения безопасности.
	5 000
	Обязательные средства обеспечения безопасности при оказании услуг.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	55 000
	15.7%

	3.1
	Услуги по оформлению полиса обязательного страхования гражданской ответственности (ОСАГО) на коммерческий автомобиль на 1 год
	Страхование, прямо необходимое для осуществления предпринимательской деятельности (страхование рисков).
	45 000
	Без полиса ОСАГО эксплуатация транспортного средства для коммерческих перевозок незаконна. Это необходимая расходная статья.

	3.2
	Стартовый запас расходных материалов: перчатки рабочие, упаковочная пленка стретч, скотч упаковочный, маркеры
	Материалы, непосредственно используемые в процессе оказания услуг.
	10 000
	Необходимые МПЗ для работы с грузами.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	15 000
	4.3%

	4.1
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для заключения договоров с юридическими лицами, работы с электронными торговыми площадками.
	5 000
	Современный инструмент ведения документооборота.

	4.2
	Приобретение неисключительных прав на специализированное мобильное приложение/ПО для логистов (учет заказов, маршрутизация, расчет стоимости)
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	10 000
	Цифровой инструмент для повышения эффективности управления заказами.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	15 000
	4.3%

	5.1
	Создание и SEO-оптимизация сайта-визитки с калькулятором стоимости и формой заказа
	Продвижение на собственном сайте в сети Интернет.
	12 000
	Основной канал привлечения корпоративных клиентов и частных лиц, ищущих услуги онлайн.

	5.2
	Размещение объявлений и продвижение на региональных досках объявлений (Avito, Юла) и в соцсетях (таргетированная реклама)
	Продвижение в сервисах размещения объявлений.
	3 000
	Канал для привлечения разовых заказов от частных лиц.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Критически важное примечание: В смете НЕ ПРЕДУСМОТРЕНО приобретение автомобиля в собственность или выплата первоначального взноса по потребительскому кредиту, так как эти расходы могут быть классифицированы как личные. Вместо этого предлагается вариант с залогом по договору долгосрочной аренды (лизинга) с правом выкупа, где залог является имущественным обязательством. Заявитель должен либо уже иметь подходящий автомобиль в собственности, либо быть готовым оформить его в аренду, используя залог из средств соцконтракта. Покупка полиса ОСАГО отнесена к МПЗ, так как является обязательной ежегодной расходной статьей для осуществления деятельности.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Заключение договора аренды (лизинга) транспортного средства, внесение залога.
3. Оформление полиса ОСАГО, заказ и приобретение основного оборудования (тележка, ремни, навигатор, система видеонаблюдения).
	Легализация деятельности. Обеспечение основным средством (транспортом) для работы. Начало формирования технической базы.

	2-й месяц
	1. Установка и настройка оборудования в автомобиле.
2. Создание и запуск сайта-визитки, размещение объявлений на онлайн-площадках.
3. Разработка прайс-листа, типового договора, запуск рекламной кампании.
	Полная готовность автомобиля и инструментария к работе. Начало приема заявок через онлайн-каналы.

	3-й месяц
	1. Начало активного приема заказов, выполнение первых перевозок.
2. Установление первых контактов с менеджерами местных интернет-магазинов.
3. Сбор первых отзывов, корректировка рекламных сообщений.
	Получение первых доходов. Формирование начальной клиентской базы.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное выполнение заказов, развитие партнерских отношений.
2. Активное ведение сайта и профилей, публикация кейсов и отзывов.
3. Анализ финансовых показателей, определение наиболее рентабельных направлений.
	Достижение плановых показателей по выручке. Построение устойчивых бизнес-процессов и репутации.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности в сфере грузоперевозок.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды (лизинга) транспортного средства, внесение залога.
	1-2
	
	Договор аренды/лизинга, квитанция об оплате залога.
	50 000

	3.
	Оформление полиса обязательного страхования (ОСАГО) на ТС.
	1-2
	
	Полис ОСАГО (электронный или бумажный).
	45 000

	4.
	Приобретение и установка основного оборудования для перевозок (гидротележка, ремни, брезент, система видеонаблюдения, навигатор).
	1-2
	
	Товарные чеки, накладные, акты установки (если применимо).
	115 000

	5.
	Приобретение дополнительного оснащения и МПЗ (органайзеры, аптечка, огнетушитель, упаковочные материалы).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	35 000

	6.
	Приобретение ЭЦП и лицензии на специализированное логистическое ПО/приложение.
	2
	
	Договор с УЦ, лицензионное соглашение.
	15 000

	7.
	Создание, публикация и SEO-оптимизация сайта-визитки службы перевозок.
	2-3
	
	Договор с разработчиком или чек за конструктор, ссылка на сайт.
	12 000

	8.
	Запуск рекламной кампании на онлайн-площадках (Avito, соцсети).
	3
	
	Скриншоты объявлений, отчеты из рекламных кабинетов.
	3 000

	9.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата за перевозку).
	3-4
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	10.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	11.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве выполненных заказов, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению обязательно приложить копию действующего водительского удостоверения категории «B» (а также «C», если требуется для более тяжелых авто) и свидетельства о регистрации транспортного средства (если автомобиль уже находится в собственности). Если автомобиль планируется взять в аренду, необходимо предварительно изучить предложения на рынке и представить комиссии расчеты по арендной плате, которые будут покрываться за счет будущих доходов. Наличие опыта работы в сфере логистики или грузоперевозок будет значительным преимуществом. 

