КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание сервисного центра по ремонту компьютерной техники «Комп-Эксперт»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход») с перспективой регистрации ИП
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Создание сервисного центра по ремонту компьютерной техники «Комп-Эксперт»
[bookmark: _GoBack]ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации профессионального сервисного центра для оказания услуг по ремонту и обслуживанию персональных компьютеров, ноутбуков и периферийных устройств, обеспечение легального дохода заявителя через реализацию технических компетенций.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание полного спектра услуг по диагностике, ремонту и обслуживанию компьютерной техники с использованием профессионального диагностического и паяльного оборудования. Ключевое конкурентное преимущество — возможность выполнять сложный ремонт на компонентном уровне (в том числе BGA-пайку), что недоступно большинству сервисов в регионе.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Легализация профессиональной деятельности, создание стабильного источника дохода.
· Для территории: Повышение доступности качественного и недорогого ремонта сложной бытовой техники, что способствует снижению финансовой нагрузки на население и малый бизнес, поддержка цифровизации.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП, с акцентом на оборудование для сложного ремонта.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	275 500
	78.7%

	1.1
	Инфракрасная паяльная (BGA) станция для ремонта чипов и графических процессоров
	Ключевое оборудование для выполнения сложного ремонта материнских плат ноутбуков и видеокарт.
	125 000
	Основное средство, позволяющее оказывать высокомаржинальные услуги, недоступные большинству конкурентов.

	1.2
	Термовоздушная паяльная станция с цифровой регулировкой
	Оборудование для демонтажа и монтажа компонентов.
	30 000
	Стандартное профессиональное оборудование для ремонта электроники.

	1.3
	Цифровой осциллограф (2 канала, 50-70 МГц)
	Оборудование для диагностики сигналов на платах.
	40 000
	Основное средство для углубленной диагностики неисправностей.

	1.4
	Лабораторный блок питания (импульсный, 0-30В, 0-10А)
	Оборудование для питания и тестирования устройств.
	18 000
	Необходимое оборудование для безопасного ремонта.

	1.5
	Универсальный программатор микросхем памяти и BIOS
	Оборудование для восстановления прошивок и ремонта.
	25 000
	Основное средство для ремонта программных неисправностей и замены чипов.

	1.6
	Антистатическое рабочее место: стол с проводящим покрытием, заземляющий браслет, коврик
	Оборудование для организации безопасного рабочего места.
	22 500
	Критически важно для предотвращения повреждения чувствительных компонентов статическим электричеством.

	1.7
	Сейф-шкаф для хранения клиентской техники и дорогостоящих комплектующих
	Оборудование для обеспечения сохранности материальных ценностей.
	15 000
	Основное средство для организации безопасного процесса работы с имуществом клиентов.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	35 000
	10.0%

	2.1
	Залог (депозит) при заключении договора аренды помещения под сервисный центр
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	35 000
	Стандартное требование арендодателей. Без помещения оказание услуг невозможно.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ) и инструмента*
	
	30 000
	8.6%

	3.1
	Профессиональный набор инструментов: прецизионные отвертки, пинцеты, кусачки, съемники, лупа
	Инструмент и приспособления.
	20 000
	Расходный инструмент, напрямую используемый в процессе ремонта.

	3.2
	Стартовый запас расходных материалов: термопаста, термопрокладки, припой, флюс, чистящие средства, антистатические пакеты
	Материалы, непосредственно используемые при оказании услуг.
	10 000
	Необходимые МПЗ для выполнения ремонтов.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	7 500
	2.1%

	4.1
	Приобретение лицензионного диагностического программного обеспечения и баз данных по схемам (неисключительные права)
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	7 000
	Профессиональный цифровой инструмент для ускорения и повышения точности диагностики.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для работы с поставщиками запчастей в электронном виде.
	500
	Современный инструмент ведения документооборота.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	2 000
	0.6%

	5.1
	Размещение и продвижение в сервисах 2ГИС и Яндекс.Услуги с выделенным профилем и отзывами
	Продвижение на торговых площадках (сайтах) в сети Интернет.
	2 000
	Ключевой канал привлечения локальных клиентов, ищущих услуги ремонта рядом с домом.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


*Примечание по инструменту: В данной смете ручной инструмент отнесен к МПЗ как расходный предмет, подверженный естественному износу. Этот подход следует согласовать с куратором в ЦСПН.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Поиск и заключение договора аренды помещения, внесение депозита.
3. Заказ и предоплата за специализированное оборудование (BGA-станок, осциллограф, программатор).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения. Формирование заказа на ключевые средства.

	2-й месяц
	1. Доставка, установка и калибровка оборудования. Организация антистатического рабочего места.
2. Закупка профессионального инструмента и стартового набора МПЗ.
3. Размещение сервиса на 2ГИС и Яндекс.Услугах.
	Полная техническая готовность центра к выполнению сложных ремонтов. Точка доступна для поиска клиентами.

	3-й месяц
	1. Тестовый запуск, отработка технологий на неисправных платах.
2. Запуск рекламного бюджета в онлайн-сервисах, информирование о специализации на BGA-ремонте.
3. Начало приема заказов, заключение договоров с первыми поставщиками запчастей.
	Получение первых клиентов и доходов. Отработка бизнес-процессов.

	4-9-й месяцы
	1. Оказание услуг по диагностике и ремонту по утвержденному графику.
2. Постоянное пополнение запаса наиболее ходовых запчастей (видеокарты, матрицы, разъемы).
3. Активное ведение профилей, сбор отзывов, формирование базы постоянных клиентов и партнеров (интернет-магазины, другие сервисы).
	Достижение плановых показателей по количеству заказов и выручке. Построение экспертной репутации.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности по ремонту компьютерной техники.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды помещения, внесение залога (депозита).
	1-2
	
	Договор аренды, квитанция об оплате депозита.
	35 000

	3.
	Приобретение основных средств: BGA-станок, осциллограф, лабораторный блок питания, программатор.
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи, гарантийные талоны.
	208 000

	4.
	Приобретение и организация антистатического рабочего места и сейф-шкафа.
	2
	
	Товарные чеки, накладные, фотоотчет об организации.
	37 500

	5.
	Приобретение профессионального инструмента и стартового запаса МПЗ.
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	30 000

	6.
	Приобретение лицензии на диагностическое ПО и носителя ЭЦП.
	2
	
	Лицензионное соглашение, договор с УЦ.
	7 500

	7.
	Создание и активация профиля/карточки компании в 2ГИС и Яндекс.Услугах (с оплатой продвижения).
	2-3
	
	Скриншоты профилей, договоры на продвижение или чеки.
	2 000

	8.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата ремонта).
	3
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	9.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	10.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве выполненных ремонтов, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: Для успешного прохождения комиссии крайне важно приложить к заявлению документы, подтверждающие техническую квалификацию: диплом о профильном образовании (радиотехника, информационные системы, компьютерная инженерия) ИЛИ сертификаты об окончании курсов по ремонту компьютерной техники, микропайке (BGA). Наличие портфолио выполненных работ будет значительным преимуществом. Это является основным доказательством способности заявителя эффективно и профессионально использовать запрашиваемое сложное и дорогостоящее оборудование, что снижает риски нецелевого использования средств для комиссии. 

