КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание пункта ремонта обуви и кожгалантереи «Башмачок»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход»)
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Создание пункта ремонта и восстановления обуви «Башмачок»
[bookmark: _GoBack]ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации профессионального пункта ремонта обуви и изделий из кожи, предоставление доступной услуги по восстановлению и продлению срока службы обуви для населения, обеспечение легального дохода заявителя.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание полного спектра услуг по качественному ремонту обуви: от замены набоек и профилактики до сложного восстановления подошвы, зонта (места соединения верха с подошвой) и реставрации. Акцент на использование профессионального оборудования, качественных материалов и соблюдение технологии для долговечного результата.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и стабильного дохода через оказание социально значимой бытовой услуги.
· Для территории: Увеличение доступности услуг по ремонту обуви, поддержка принципов разумного потребления (удлинение жизненного цикла товаров), что особенно важно для социально уязвимых категорий граждан.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП, с акцентом на профессиональное оборудование.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	249 000
	71.1%

	1.1
	Комбинированный обувной станок для прибивки подошв, приклейки каблуков и набоек (электрический, с набором насадок)
	Ключевое оборудование для оказания основных услуг.
	90 000
	Основное средство, без которого профессиональный ремонт обуви невозможен.

	1.2
	Гидравлический или механический пресс для ремонта обуви (для склеивания, формования)
	Оборудование для качественного выполнения сложных работ по восстановлению.
	50 000
	Необходимое оборудование для обеспечения прочного соединения деталей.

	1.3
	Промышленная швейная машина челночного стежка для тяжелых материалов (кожа, брезент)
	Оборудование для ремонта верха обуви, сумок, ремней.
	45 000
	Основное средство для оказания услуг по ремонту кожгалантереи и верха обуви.

	1.4
	Вытяжная вентиляционная установка (вытяжка) с фильтрами
	Оборудование для обеспечения безопасности труда (удаление паров клея, пыли).
	25 000
	Оборудование, необходимое для создания безопасных условий труда в соответствии с санитарными требованиями.

	1.5
	Профессиональный рабочий верстак обувщика с тисками и системой хранения инструмента
	Рабочее место, непосредственно используемое в процессе оказания услуг.
	25 000
	Ключевой элемент организации эффективного и эргономичного труда.

	1.6
	Универсальная сушилка для обуви (тепловентилятор)
	Оборудование для ускорения процессов сушки после чистки, окраски, склеивания.
	14 000
	Оборудование, повышающее производительность и качество услуг.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) при заключении договора аренды помещения под мастерскую
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Без помещения, отвечающего требованиям (электричество, вентиляция, проходимость), работа невозможна. Стандартный стартовый взнос.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ) и инструмента*
	
	38 500
	11.0%

	3.1
	Комплект профессионального ручного инструмента: молотки обувные, ножи, клещи, рашпили, колодки разных размеров
	Инструмент и приспособления.
	25 000
	Расходный инструмент, напрямую используемый в процессе ремонта.

	3.2
	Стартовый запас основных материалов: подошвы (разные типы), каблуки, набойки, клеи специализированные, грунтовки, нитки
	Материалы, непосредственно используемые при оказании услуг.
	13 500
	Необходимые МПЗ для выполнения заказов. Без них работа невозможна.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	4.1
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для возможного взаимодействия с поставщиками материалов в электронном виде.
	3 000
	Современный инструмент ведения документооборота.

	4.2
	Приобретение простого ПО для учета заказов и клиентов (неисключительные права)
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	2 000
	Цифровой инструмент для систематизации работы.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	5.1
	Размещение и верификация в сервисах 2ГИС и Яндекс.Услуги, оплата повышения позиций в выдаче
	Продвижение на торговых площадках (сайтах) в сети Интернет.
	5 000
	Ключевой канал привлечения локальных клиентов, ищущих услуги рядом с домом.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


*Примечание по инструменту: Ручной инструмент отнесен к МПЗ как предмет, подверженный естественному износу. Стеллажи и витрины исключены из сметы как элементы обустройства, которые могут быть заменены более простыми решениями за счет личных средств или как требование арендодателя.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Поиск и заключение договора аренды помещения, внесение залога.
3. Заказ и предоплата за основное оборудование (станок, пресс, швейная машина).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения. Формирование заказа на ключевые средства.

	2-й месяц
	1. Доставка, установка и наладка оборудования. Монтаж вытяжки.
2. Закупка комплекта профессионального инструмента и стартового запаса материалов.
3. Размещение пункта на 2ГИС и Яндекс.Услугах.
	Полная техническая готовность мастерской к приему заказов. Точка доступна для поиска клиентами.

	3-й месяц
	1. Запуск рекламного бюджета в онлайн-сервисах, открытие точки.
2. Начало приема заказов, выполнение первых работ.
3. Установление контактов с поставщиками материалов для оперативного пополнения запаса.
	Получение первых клиентов и доходов. Отработка технологических процессов.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное оказание услуг по ремонту.
2. Активное ведение профилей в онлайн-сервисах, сбор и публикация отзывов.
3. Анализ спроса, корректировка ассортимента закупаемых материалов, введение дополнительных услуг (чистка, окраска).
	Достижение плановых показателей по количеству заказов и выручке. Формирование устойчивой клиентской базы.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности по ремонту обуви и кожгалантереи.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды помещения под мастерскую, внесение залога.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанция об оплате депозита.
	52 500

	3.
	Приобретение и установка основного оборудования (обувной станок, пресс, швейная машина, вытяжка).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи/монтажа.
	210 000

	4.
	Приобретение дополнительного оборудования и оснащения (верстак, сушилка).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	39 000

	5.
	Приобретение профессионального инструмента и стартового запаса МПЗ (материалов).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	38 500

	6.
	Приобретение ЭЦП и ПО для учета.
	2
	
	Договор с УЦ, лицензионное соглашение.
	5 000

	7.
	Создание и активация профиля в сервисах 2ГИС и Яндекс.Услуги (с оплатой продвижения).
	2-3
	
	Скриншоты профилей, договоры на продвижение или чеки.
	5 000

	8.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата ремонта).
	3
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	9.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	10.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве выполненных заказов, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: Для комиссии очень важно предоставить подтверждение наличия навыков. Если нет диплома обувщика, крайне желательно приложить сертификат о прохождении краткосрочных курсов по ремонту обуви или предоставить рекомендации/портфолио выполненных работ. Это доказывает, что средства будут потрачены на развитие уже имеющегося профессионального навыка, а не на его приобретение с нуля, что повышает шансы на успех и снижает риски для комиссии. 

