КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание парикмахерской «Формула Стиля»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход») с перспективой найма сотрудников
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: Создание парикмахерской «Формула Стиля»
[bookmark: _GoBack]ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации парикмахерской эконом-формата, предоставление доступных и качественных услуг по стрижке, укладке и окрашиванию для жителей района, обеспечение легального дохода заявителя.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание базовых парикмахерских услуг с акцентом на женскую аудиторию. Ключевые принципы: профессиональное оборудование, соблюдение санитарных норм, удобное расположение и доступные цены для формирования стабильного потока клиентов.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и источника дохода через реализацию профессиональных навыков парикмахера.
· Для территории: Увеличение доступности бытовых услуг в шаговой доступности, создание условий для будущего трудоустройства других мастеров.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП. Важное ограничение: Расходы на косметический ремонт помещения (покраска, освещение, линолеум) являются капитальными вложениями в чужое имущество и могут быть признаны нецелевыми. В смете акцент сделан на оборудование, которое является собственностью заявителя.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	251 000
	71.7%

	1.1
	Парикмахерское кресло для мастера (гидравлическое, поворотное) — 2 шт.
	Ключевое оборудование для оказания услуг.
	60 000
	Основное средство, без которого работа невозможна.

	1.2
	Парикмахерская мойка для мытья головы со стулом
	Оборудование для оказания услуг.
	35 000
	Необходимое оборудование для оказания полного спектра услуг.

	1.3
	Профессиональная сушка-шлем (стайлер) для салона
	Оборудование для укладки и лечения волос.
	25 000
	Оборудование, расширяющее спектр услуг и повышающее качество.

	1.4
	Зеркало на стену в полный рост (ширина 1,5-2 м) с рамой и подсветкой
	Оборудование для рабочего места мастера и клиента.
	30 000
	Основное средство для контроля качества работы и комфорта клиента.

	1.5
	Стерилизатор (сухожар) для инструментов
	Оборудование для соблюдения санитарных норм.
	25 000
	Обязательное оборудование для обеспечения безопасности услуг.

	1.6
	Мобильная тележка-тумба для инструментов и расходников мастера (2 шт.)
	Оборудование для организации рабочего места.
	16 000
	Необходимое для эффективной работы и хранения.

	1.7
	Профессиональный фен (мощный, с ионизацией) — 2 шт.
	Оборудование для оказания услуг.
	20 000
	Основной инструмент для сушки и укладки.

	1.8
	Профессиональные машинки для стрижки (роторные) — 2 шт.
	Оборудование для оказания услуг.
	20 000
	Основной инструмент для стрижек.

	1.9
	Набор профессиональных плойк и щипцов для завивки
	Оборудование для оказания услуг.
	20 000
	Оборудование для создания сложных укладок.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) и аванс за 1-2 месяца при заключении договора аренды помещения под парикмахерскую
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Без помещения с соответствующей отделкой, санузлом и подведенными коммуникациями работа невозможна. Это стандартный стартовый взнос.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	30 000
	8.6%

	3.1
	Стартовый запас профессиональных расходных материалов: краска для волос (базовая палитра), окислитель, средства для ухода (шампуни, бальзамы), перчатки, одноразовые воротнички, полотенца
	Материалы, непосредственно используемые при оказании услуг.
	25 000
	Необходимые МПЗ. Без них оказание услуг невозможно.

	3.2
	Набор профессионального ручного инструмента: ножницы (3-4 вида), расчески, кисти, зажимы
	Инструмент и приспособления.
	5 000
	Расходный инструмент, используемый в процессе работы.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	12 000
	3.4%

	4.1
	Приобретение неисключительных прав на ПО для онлайн-записи клиентов и управления расписанием
	Программное обеспечение для осуществления деятельности.
	10 000
	Цифровой инструмент для автоматизации и повышения удобства для клиентов.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для заключения договоров с поставщиками, сдачи отчетности.
	2 000
	Современный инструмент ведения документооборота.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	4 500
	1.3%

	5.1
	Создание и первоначальное продвижение (таргетированная реклама) страницы парикмахерской в социальных сетях (Instagram, VK) и на Яндекс.Услугах
	Продвижение в сервисах размещения объявлений (соцсетях).
	4 500
	Основной канал привлечения локальных клиентов в районе.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Критически важное примечание: В смету НЕ ВКЛЮЧЕНЫ расходы на ремонт помещения, мебель для зоны ожидания (диван, стол), а также вешалка для одежды. Эти позиции либо должны быть предоставлены арендодателем, либо приобретены за счет личных средств заявителя как не относящиеся к прямым основным средствам для оказания парикмахерских услуг.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Поиск и заключение договора аренды помещения (с уже выполненным ремонтом), внесение залога и аванса.
3. Заказ и предоплата за основное оборудование (кресла, мойка, зеркало, стерилизатор).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения. Начало формирования материальной базы.

	2-й месяц
	1. Доставка, сборка и установка оборудования.
2. Закупка профессиональной техники (фены, машинки, плойки) и стартового запаса МПЗ (краски, расходники).
3. Создание страниц в соцсетях и на Яндекс.Услугах.
	Полная техническая готовность парикмахерской к работе. Наличие точек присутствия в сети.

	3-й месяц
	1. Запуск рекламной кампании в соцсетях, объявление об открытии и специальных условиях для первых клиентов.
2. Начало приема записей, выполнение первых работ.
3. Получение заключения Роспотребнадзора о соответствии помещения (если требуется).
	Получение первых клиентов и доходов. Отработка рабочих процессов.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное оказание услуг по утвержденному графику.
2. Активное ведение соцсетей (портфолио работ, акции, отзывы).
3. Анализ спроса, корректировка прайса, формирование базы постоянных клиентов.
	Достижение плановых показателей по выручке. Построение устойчивой репутации.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности в сфере парикмахерских услуг.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Заключение договора аренды помещения, внесение залога и аванса.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанции об оплате.
	52 500

	3.
	Приобретение и установка основного оборудования (парикмахерские кресла, мойка, зеркало, стерилизатор).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи/монтажа.
	155 000

	4.
	Приобретение профессиональной техники (фены, машинки, плойки, сушка-шлем).
	2
	
	Товарные чеки, накладные, гарантийные талоны.
	85 000

	5.
	Приобретение мобильных тележек-тумб для мастеров.
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	16 000

	6.
	Приобретение стартового запаса МПЗ (краски, расходники) и ручного инструмента.
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	30 000

	7.
	Приобретение лицензии на ПО для онлайн-записи и носителя ЭЦП.
	2
	
	Лицензионное соглашение, договор с УЦ.
	12 000

	8.
	Создание и запуск рекламной кампании в социальных сетях и на Яндекс.Услугах.
	2-3
	
	Скриншоты рекламных кабинетов с настройками и бюджетом, ссылки на страницы.
	4 500

	9.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата услуги).
	3
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	10.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	11.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве обслуженных клиентов, выписка по доходам из приложения «Мой налог».
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению обязательно приложить документы, подтверждающие профессиональную квалификацию: диплом или свидетельство об окончании курсов парикмахера. Действующая медицинская книжка с пройденным медосмотром является строго обязательной. Эти документы подтверждают, что заявитель способен оказывать услуги на профессиональном уровне и соблюдать санитарные нормы, что критически важно для одобрения проекта, связанного с услугами населению. 

