
[bookmark: _GoBack]КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Организация кондитерского производства на дому «Сладкая мастерская»
Форма реализации: Самозанятость (специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход»)
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение  
Организация кондитерского производства на дому «Сладкая мастерская»

ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации на дому производства и реализации кондитерских изделий на заказ (торты, капкейки, десерты), обеспечение легального дохода заявителя через реализацию кулинарных навыков.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Производство и продажа кондитерских изделий ручной работы по индивидуальным заказам. Акцент на качественные натуральные ингредиенты, эстетичный вид и персонализированный подход. Реализация через предварительные заказы в социальных сетях и по рекомендациям.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и источника дохода, возможность совмещения с домашними обязанностями.
· Для территории: Увеличение предложения локальной, персонализированной продукции для праздников и повседневности.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП. Важное ограничение: Использование домашней кухни требует ее соответствия требованиям для производства пищевой продукции. Акцент сделан на профессиональное оборудование для производства.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	238 000
	68.0%

	1.1
	Духовой шкаф электрический профессиональный с конвекцией, паром и точной регулировкой (встраиваемый/отдельностоящий)
	Ключевое оборудование для выпечки.
	85 000
	Основное средство для осуществления заявленной предпринимательской деятельности.

	1.2
	Планетарный миксер профессиональный (мощность от 1500W, объем чаши 7л) с насадками
	Оборудование для взбивания кремов, теста, меренги.
	75 000
	Основное средство, обеспечивающее качество продукции и повышающее производительность труда.

	1.3
	Шкаф расстоечный для теста (или профессиональная печь с функцией расстойки)
	Оборудование для технологического процесса приготовления выпечки.
	40 000
	Необходимое оборудование для правильного приготовления хлебобулочных и кондитерских изделий.

	1.4
	Весы электронные кухонные с точностью до 0,1 г (для ингредиентов) и до 5 кг (для продуктов)
	Оборудование для точного дозирования ингредиентов.
	8 000
	Необходимое средство для соблюдения рецептуры и технологий.

	1.5
	Набор профессиональных кондитерских насадок, мешков (силиконовые, тканевые), скребков
	Оборудование для декорирования и формирования изделий.
	10 000
	Основное средство для придания товарного вида продукции.

	1.6
	Набор разъемных и силиконовых форм для выпечки (разные диаметры, форма для капкейков, мусса)
	Оборудование для придания формы изделиям.
	20 000
	Необходимое оборудование для производства заявленного ассортимента.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) при заключении договора аренды отдельного нежилого помещения под мини-кондитерскую (койко-место на фуд-шеринге) на 6 месяцев
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Рекомендуемый вариант. Аренда специализированного помещения снимает вопросы Роспотребнадзора и повышает шансы на одобрение. Если работа ведется дома, данная статья не включается, а средства перераспределяются.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ)
	
	35 000
	10.0%

	3.1
	Стартовый запас основного сырья: мука высшего сорта, сахар, масло сливочное, яйца, молочные продукты, шоколад, красители (оптовая закупка)
	Материалы, непосредственно используемые в производстве.
	25 000
	Необходимые МПЗ для запуска производства.

	3.2
	Стартовый запас упаковочных материалов: коробки для тортов и капкейков, ленты, этикетки, пищевая пленка, пергамент
	Материалы, используемые для упаковки готовой продукции.
	10 000
	МПЗ, необходимый для придания товарного вида и сохранности продукции при передаче клиенту.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	15 000
	4.3%

	4.1
	Оформление декларации о соответствии на производимую продукцию (госпошлина, услуги эксперта)
	Подготовка разрешительной документации, необходимой для осуществления деятельности.
	12 000
	Обязательное требование для легального производства пищевой продукции, даже для самозанятых.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для подачи декларации в электронном виде и документооборота.
	3 000
	Необходимый инструмент.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	9 500
	2.7%

	5.1
	Создание и SEO-оптимизация сайта-лендинга с функцией заказа и галереей работ
	Продвижение на собственном сайте в сети Интернет.
	7 000
	Основной канал для визуальной презентации продукции и приема заказов.

	5.2
	Создание и первоначальное продвижение (таргетированная реклама) страницы кондитера в Instagram*
	Продвижение в сервисах размещения объявлений (соцсетях).
	2 500
	Дополнительный канал для привлечения клиентов.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


Примечание: Производственный стол исключен из сметы, так как может быть заменен существующей кухонной мебелью. Холодильник не включен, так как является бытовой техникой и может быть личным вкладом или арендован. Расходы на маркетинг строго уложены в лимит 5%.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Постановка на учет в качестве самозанятого.
2. Подача документов на оформление декларации о соответствии.
3. Заказ и оплата основного оборудования (духовой шкаф, миксер, расстоечный шкаф).
	Легализация деятельности. Начало оформления разрешений.

	2-й месяц
	1. Получение декларации о соответствии. Приведение кухни в порядок (при необходимости).
2. Доставка, установка и опробование оборудования.
3. Закупка стартового запаса сырья и упаковки.
4. Разработка и запуск сайта-лендинга.
	Получение права на производство. Полная техническая готовность. Наличие канала для продаж.

	3-й месяц
	1. Пробная выпечка, отработка базовых рецептур, фотосъемка для портфолио.
2. Запуск рекламной кампании в Instagram, прием первых предварительных заказов.
3. Изготовление и реализация первых заказов.
	Получение первых доходов и отзывов. Отработка производственного цикла.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное производство и продажа по нарастающему графику.
2. Активное ведение сайта и соцсетей (контент, акции, истории заказов).
3. Расширение ассортимента, участие в локальных ярмарках.
	Достижение плановых объемов продаж. Формирование клиентской базы и репутации.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления деятельности по производству кондитерских изделий на дому.
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Постановка на учет в качестве самозанятого (НПД).
	1
	
	Уведомление от ФНС, скриншот из приложения «Мой налог».
	—

	2.
	Получение зарегистрированной декларации о соответствии на производимую продукцию.
	1-2
	
	Декларация о соответствии, зарегистрированная в реестре Росаккредитации.
	12 000

	3.
	Приобретение и установка основного оборудования (духовой шкаф, планетарный миксер, шкаф расстоечный).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, гарантийные талоны.
	200 000

	4.
	Приобретение дополнительного оборудования и инвентаря (весы, формы, насадки).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	38 000

	5.
	Закупка стартового запаса сырья и упаковочных материалов (МПЗ).
	2
	
	Товарные чеки, накладные от поставщика.
	35 000

	6.
	Приобретение носителя ЭЦП.
	2
	
	Договор с удостоверяющим центром, акт.
	3 000

	7.
	Создание, публикация и SEO-оптимизация сайта-лендинга.
	2-3
	
	Договор с разработчиком/хостингом, ссылка на сайт.
	7 000

	8.
	Создание и запуск рекламной кампании в Instagram.
	3
	
	Скриншоты рекламного кабинета с настройками и бюджетом, ссылка на профиль.
	2 500

	9.
	Получение первого дохода от реализации продукции.
	3-4
	
	Выписка из приложения «Мой налог» или чек, сформированный в приложении.
	—

	10.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	11.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве выполненных заказов, выписка по доходам из приложения «Мой налог», ссылка на сайт и портфолио.
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению обязательно приложить документы, подтверждающие квалификацию: диплом о среднем/высшем пищевом образовании ИЛИ сертификат об окончании курсов кондитера. Медицинская книжка с действующими отметками обязательна. Наличие домашних животных на кухне, где ведется производство, является нарушением и приведет к отказу. Лучше рассмотреть вариант аренды специализированного места (фуд-шеринг). Эти факторы критически важны для одобрения проекта в пищевой сфере. 

