КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Создание службы доставки готовых обедов «Северный ланч»
Форма реализации: Индивидуальный предприниматель (ИП) на упрощенной системе налогообложения (УСН «Доходы» 6%) или самозанятость (НПД) при малых объемах
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: «Социальный контракт на открытие доставки готовых обедов «Северный ланч»
[bookmark: _GoBack]ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации производства и доставки готовых комплексных обедов для офисных работников и жителей города, обеспечение легального дохода заявителя через оказание социально значимой услуги по организации питания.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Производство и доставка сбалансированных бизнес-ланчей с акцентом на сытные и традиционные блюда, адаптированные к климатическим условиям региона. Акцент на качественные ингредиенты, четкое соблюдение графика доставки и использование профессионального оборудования для обеспечения пищевой безопасности и объема производства.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и источника дохода через реализацию кулинарных навыков.
· Для территории: Решение проблемы организованного горячего питания для работающих граждан, поддержка малого бизнеса в пищевой сфере.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП. Важное ограничение: Приобретение транспортного средства (скутер/мопед) не является прямым основным средством для производства пищевой продукции и может быть расценено как личная покупка. Логистика может быть решена через договоры с курьерскими службами или использованием личного транспорта заявителя.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	210 000
	60.0%

	1.1
	Промышленная электрическая плита (2-4 конфорки) с духовым шкафом
	Ключевое оборудование для приготовления пищи в объеме.
	55 000
	Основное средство для осуществления заявленной предпринимательской деятельности.

	1.2
	Холодильный шкаф (ларь) для хранения сырья и готовой продукции (объем от 300 л)
	Оборудование для обеспечения сохранности и безопасности продуктов.
	65 000
	Основное средство, необходимое для соблюдения санитарных норм.

	1.3
	Шкаф-витрина холодильный для кратковременного хранения и демонстрации готовых обедов
	Оборудование для организации процесса фасовки и хранения.
	40 000
	Оборудование для поддержания правильного температурного режима готовой продукции.

	1.4
	Пароконвектомат (компактный, на 3-4 уровня) или многофункциональная печь
	Оборудование для профессионального и быстрого приготовления блюд (запекание, тушение, пропаривание).
	50 000
	Высокотехнологичное оборудование, повышающее производительность и качество продукции.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) и аванс за 1-2 месяца при заключении договора аренды производственного помещения (кухни, цеха), соответствующего требованиям Роспотребнадзора
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Критически важно. Без аренды специально оборудованного пищевого помещения, имеющего все коммуникации и одобренного СЭС, легальная деятельность невозможна. Это основной стартовый взнос.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ) и инвентаря*
	
	62 500
	17.9%

	3.1
	Стартовый запас профессиональной одноразовой упаковки: контейнеры для первых, вторых блюд и салатов с разделителями, крышки, столовые приборы (на 2-3 месяца)
	Материалы, непосредственно используемые для упаковки и реализации продукции.
	35 000
	Необходимые МПЗ. Без них реализация продукции невозможна.

	3.2
	Термоизолирующие сумки-холодильники/термоконтейнеры для транспортировки (3-4 шт., объем 30-50 л)
	Оборудование для обеспечения сохранности и температуры продукции при доставке.
	20 000
	Основное средство для обеспечения качества услуги доставки.

	3.3
	Профессиональный кухонный инвентарь и посуда: набор кастрюль, сковород, ножи, разделочные доски, мерная посуда
	Инструмент и приспособления.
	7 500
	Расходный инструмент, используемый в процессе производства.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	20 000
	5.7%

	4.1
	Регистрация ИП (госпошлина), изготовление печати, внесение в реестр малого бизнеса
	Оформление юридического статуса.
	2 000
	Легализация деятельности.

	4.2
	Регистрация декларации о соответствии на производимую продукцию (готовые обеды)
	Подготовка разрешительной документации, необходимой для осуществления деятельности.
	16 000
	Обязательное требование для легального производства и реализации кулинарной продукции.

	4.3
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для подачи декларации и электронного документооборота.
	2 000
	Необходимый инструмент.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	5.1
	Создание и продвижение Telegram-канала/бота с ежедневным меню, функцией предзаказа и онлайн-оплатой
	Продвижение на торговых площадках (сайтах/сервисах) в сети Интернет.
	5 000
	Оптимальный и недорогой канал для оперативного взаимодействия с клиентами, приема заказов и платежей.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


*Примечание: В смету НЕ ВКЛЮЧЕН стартовый запас продуктов (сырья), так как это товарный запас, который можно и нужно закупать по мере поступления предоплат и заказов, используя оборотные средства. Вложение 35000 руб. в сырье «впрок» рискованно и может быть расценено как нецелевое. Также исключены расходы на рекламу в соцсетях сверх лимита, медкнижку и спецодежду — это личные или операционные расходы заявителя.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Регистрация в качестве ИП, получение ЭЦП.
2. Подача документов на оформление декларации о соответствии.
3. Поиск и заключение договора аренды пищевого помещения (столовой, койко-место на фуд-шеринге), внесение залога и аванса.
	Легализация деятельности. Начало оформления разрешений. Закрепление производственной базы.

	2-й месяц
	1. Получение декларации о соответствии. Согласование деятельности с Роспотребнадзором.
2. Доставка, установка и опробование производственного оборудования.
3. Закупка стартового запаса упаковки и термосумок.
	Получение права на производство. Полная техническая готовность кухни к работе.

	3-й месяц
	1. Создание и запуск Telegram-канала, публикация пробного меню.
2. Проведение пробных приготовлений, дегустаций для потенциальных корпоративных клиентов.
3. Начало приема предзаказов и первых поставок сырья под конкретные заказы.
	Получение первых предоплат и доходов. Отработка технологии производства и логистики.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное производство и доставка обедов по нарастающему графику.
2. Активное ведение канала, привлечение корпоративных клиентов.
3. Анализ спроса, расширение ассортимента, оптимизация процессов.
	Достижение плановых объемов производства и продаж. Формирование постоянной клиентской базы.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления предпринимательской деятельности (производство и доставка готовых обедов).
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Государственная регистрация в качестве ИП.
	1
	
	Выписка из ЕГРИП.
	2 000

	2.
	Получение зарегистрированной декларации о соответствии на производимую продукцию.
	1-2
	
	Декларация о соответствии, зарегистрированная в реестре Росаккредитации.
	16 000

	3.
	Заключение договора аренды производственного пищевого помещения, внесение залога.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанция об оплате депозита.
	52 500

	4.
	Приобретение и установка основного оборудования (плита, пароконвектомат, холодильный шкаф, витрина).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи/монтажа.
	210 000

	5.
	Приобретение стартового запаса МПЗ (упаковка, термосумки) и инвентаря.
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	62 500

	6.
	Создание и запуск канала для заказов в Telegram.
	2-3
	
	Ссылка на канал, скриншоты интерфейса.
	5 000

	7.
	Получение первого дохода от деятельности (предоплата за обеды).
	3-4
	
	Выписка с расчетного счета ИП.
	—

	8.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	9.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные об объемах производства и количестве доставленных обедов, налоговая декларация по УСН.
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению обязательно приложить документы о профильном образовании (повар, технолог) или сертификаты о прохождении курсов поварского дела. Медицинская книжка с действующими отметками обязательна. Также необходимо предоставить подтверждение решения транспортного вопроса (договор с курьерской службой или наличие личного автомобиля). Акцент в презентации для комиссии нужно сделать на социальной значимости услуги (обеспечение рабочих мест горячим питанием) и на строгом соблюдении всех санитарных норм, что подтверждается арендой специализированного помещения и оформлением декларации. 

