[bookmark: _GoBack]КОРОБОЧНОЕ РЕШЕНИЕ (Типовой проект)
Наименование проекта: Открытие автомастерской «АвтоСтандарт»
Форма реализации: Индивидуальный предприниматель (ИП) на упрощенной системе налогообложения (УСН «Доходы» 6% или «Доходы минус расходы» 15%)
Запрашиваемая сумма адресной помощи: 350 000 рублей
Максимальный срок действия социального контракта: 9 месяцев
Срок реализации проекта (бизнес-плана): 6 месяцев с момента получения средств
Коробочное решение: "Социальный контракт на открытие автомастерской"
ЧАСТЬ 1. ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА И СМЕТА РАСХОДОВ
1. Цель проекта
Создание самозанятости путем организации автомастерской для оказания услуг по шиномонтажу, замене технических жидкостей, мелкому и среднему ремонту легковых автомобилей, обеспечение легального дохода заявителя.
2. Краткое описание бизнес-идеи
Оказание комплексных услуг по обслуживанию автомобилей с акцентом на шиномонтаж, сезонное обслуживание и плановую замену расходников. Ключевой принцип — создание точки в районе с недостатком подобных сервисов, использование профессионального оборудования для гарантии качества работ.
3. Обоснование социального эффекта
· Для заявителя: Создание собственного рабочего места и стабильного источника дохода через реализацию технических навыков.
· Для территории: Увеличение доступности автомобильных услуг, создание условий для будущего трудоустройства помощников.
4. Детализированная смета расходов
Смета составлена строго в соответствии с допустимыми направлениями расходования средств адресной помощи по Постановлению Правительства РФ № 1931 и Постановлению Правительства Мурманской области № 1020-ПП. Важное ограничение: Расходы на ремонт арендуемого помещения, резервный фонд «на жизнь» и запас запчастей для перепродажи не являются целевыми инвестициями в основные средства и не включены в смету.
	№
	Наименование статьи расходов (направление)
	Примерная спецификация
	Стоимость (руб.)
	Обоснование соответствия НПА

	1.
	Приобретение основных средств
	
	235 000
	67.1%

	1.1
	Шиномонтажный станок для легковых и внедорожных дисков (до 24")
	Ключевое оборудование для оказания основных услуг.
	80 000
	Основное средство, без которого заявленная деятельность невозможна.

	1.2
	Балансировочный станок с функцией «зима/лето» и режимом «фантомный конус»
	Оборудование для обеспечения качества и безопасности услуг шиномонтажа.
	75 000
	Необходимое оборудование для оказания полного цикла услуг по колесам.

	1.3
	Домкрат двухстоечный подъемник (3,5 т) или электрогидравлическая подъемная платформа
	Оборудование для безопасного проведения ремонтных и сервисных работ.
	60 000
	Основное средство для обеспечения безопасности труда и доступа к узлам автомобиля.

	1.4
	Компрессор винтовой или поршневой (производительность от 250 л/мин, ресивер 100-200 л)
	Оборудование для питания пневмоинструмента и накачки шин.
	20 000
	Необходимое оборудование для работы пневмоинструмента и оказания услуг.

	2.
	Принятие имущественных обязательств (до 15% = 52 500 руб.)
	
	52 500
	15.0%

	2.1
	Залог (депозит) и аванс за 1-2 месяца при заключении договора аренды утепленного бокса/гаража с подведенными коммуникациями (380В)
	Имущественное обязательство, необходимое для начала деятельности.
	52 500
	Без специализированного помещения с высокими потолками, воротами и электроснабжением 380В работа невозможна. Это стандартный стартовый взнос.

	3.
	Приобретение материально-производственных запасов (МПЗ) и инструмента*
	
	52 500
	15.0%

	3.1
	Профессиональный набор инструментов: пневмо- и электроинструмент (гайковерт, шлифмашина), наборы головок, ключей, динамометрический ключ
	Инструмент и приспособления.
	30 000
	Расходный инструмент, напрямую используемый в процессе оказания услуг.

	3.2
	Стартовый запас эксплуатационных материалов: моторные масла (3-4 типа), антифриз, тормозная жидкость, ветошь, перчатки
	Материалы, непосредственно используемые при оказании услуг.
	22 500
	Необходимые МПЗ для оказания услуг по ТО и замене жидкостей.

	4.
	Подготовка разрешительной документации, ПО, ЭЦП (до 10% = 35 000 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	4.1
	Регистрация ИП (госпошлина), изготовление печати
	Оформление юридического статуса.
	2 000
	Легализация деятельности.

	4.2
	Приобретение носителя электронной подписи (ЭЦП)
	Для заключения договоров с поставщиками, работы с электронными каталогами запчастей.
	3 000
	Современный инструмент ведения документооборота.

	5.
	Размещение/продвижение на интернет-площадках (до 5% = 17 500 руб.)
	
	5 000
	1.4%

	5.1
	Изготовление и монтаж световой вывески с названием и контактами мастерской
	Продвижение услуги на месте.
	5 000
	Основной локальный канал привлечения проезжающих и жителей района.

	
	ИТОГО ЗАПРАШИВАЕМАЯ СУММА
	
	350 000
	100%


*Примечание: В смету НЕ ВКЛЮЧЕНЫ расходы на закупку запчастей для перепродажи (тормозные колодки, фильтры, свечи), так как это товарный запас, который формируется под конкретные заказы клиентов. Запас масел и технических жидкостей отнесен к МПЗ как материал, частично расходуемый в процессе работ (доливка, промывка). Онлайн-касса может быть арендована за ежемесячную плату после начала получения доходов.
5. План реализации проекта (график)
	Месяц с даты заключения контракта
	Ключевые мероприятия
	Ожидаемые результаты

	1-й месяц
	1. Регистрация в качестве ИП, получение ЭЦП.
2. Поиск и заключение договора аренды подходящего бокса/помещения, внесение залога и аванса.
3. Заказ и оплата основного оборудования (шиномонтажный и балансировочный станки, подъемник).
	Легализация деятельности. Закрепление помещения.

	2-й месяц
	1. Доставка, монтаж, подключение и опробование оборудования (привлечение специалистов для подключения 380В).
2. Закупка профессионального инструмента и стартового запаса МПЗ (масла, жидкости).
3. Изготовление и установка вывески.
	Полная техническая готовность мастерской к работе. Наличие точки привлечения клиентов.

	3-й месяц
	1. Проведение тестовых/ознакомительных работ для знакомых.
2. Начало приема заказов, формирование прайс-листа.
3. Размещение информации о мастерской в локальных чатах и на онлайн-картах (2ГИС, Яндекс).
	Получение первых доходов. Отработка технологических процессов.

	4-9-й месяцы
	1. Регулярное оказание услуг, активное формирование базы постоянных клиентов.
2. Постепенное расширение перечня услуг и налаживание отношений с поставщиками запчастей под заказ.
3. Подготовка к сезонным пиковым нагрузкам (шиномонтаж).
	Достижение плановых показателей по выручке. Построение репутации надежного сервиса.



ЧАСТЬ 2. ОТЧЕТНАЯ ФОРМА ПО ОТКРЫТИЮ БИЗНЕСА (для контроля в период действия контракта)
Социальный контракт № _____ от «_» ________ 20 г.
Заявитель: _________________________________________
Цель контракта: Предоставление адресной помощи на основании социального контракта для осуществления предпринимательской деятельности (техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств).
	№
	Плановое мероприятие (этап)
	Срок исполнения (месяц с даты контракта)
	Отметка о выполнении (дата, результат)
	Документы, подтверждающие выполнение (копии, №)
	Расходы по смете, руб. (план/факт)

	1.
	Государственная регистрация в качестве ИП.
	1
	
	Выписка из ЕГРИП.
	2 000

	2.
	Заключение договора аренды помещения (бокса) для мастерской, внесение залога и аванса.
	1-2
	
	Договор аренды, квитанции об оплате.
	52 500

	3.
	Приобретение и монтаж основного оборудования (шиномонтажный станок, балансировочный станок, подъемник).
	1-2
	
	Товарные чеки, договоры купли-продажи, акты приема-передачи и монтажа, договор на подключение 380В.
	215 000

	4.
	Приобретение дополнительного оборудования (компрессор).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	20 000

	5.
	Приобретение профессионального инструмента и стартового запаса МПЗ (масла, жидкости).
	2
	
	Товарные чеки, накладные.
	52 500

	6.
	Изготовление и монтаж наружной световой вывески.
	2-3
	
	Договор с рекламным агентством, акт выполненных работ, фотоотчет.
	5 000

	7.
	Получение первого дохода от деятельности (оплата услуги).
	3-4
	
	Выписка с расчетного счета ИП.
	—

	8.
	Подготовка и сдача промежуточного отчета.
	4-5
	
	Отчет по данной форме с приложением копий документов.
	—

	9.
	Подготовка итогового отчета о реализации проекта.
	9 (до окончания контракта)
	
	Итоговый отчет, данные о количестве обслуженных автомобилей, налоговая декларация по УСН.
	—


Подпись заявителя: _________________________ /___________________/
Дата: «» ________ 20 г.

Рекомендация для заявителя: К заявлению обязательно приложить документы, подтверждающие квалификацию: диплом о среднем/высшем техническом (автомеханическом) образовании ИЛИ свидетельство о прохождении профильных курсов автомеханика/шиномонтажника. Наличие водительского удостоверения категории «B» и опыта работы (трудовая книжка) будут значительным преимуществом. Комиссия должна быть уверена в способности заявителя профессионально и безопасно работать с дорогостоящим оборудованием. 

